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Streszczenie

Cel: Celem artykutu jest weryfikacja, jak ksztaltowat sie w Wielkiej Bryta-
nii eksport produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie w XXI w.
w czasach burzliwych zmian w gospodarce swiatowej oraz wydarzen krajowych
(Brexit). Do produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie zostaly za-
liczone dobra wskazane przez Lalla w opracowanej przez niego klasyfikacji dobr
(Lall 2000).

Metoda: Badania empiryczne handlu zagranicznego Wielkiej Brytanii produk-
tami najbardziej zaawansowanymi technologicznie zostaly przeprowadzone dla
lat 2000-2023. W ramach analizy zbadane zostaty wielkos¢ i struktura rzeczowa
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eksportu, saldo obrotow handlowych oraz wskaznik ujawnionych przewag kom-
paratywnych. Ponadto okreslona zostata pozycja Wielkiej Brytanii na §wiecie ja-
ko eksportera produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie.

Wyniki: W XXI w. pozycja Wielkiej Brytanii w eksporcie produktéw najbardziej
zaawansowanych technologicznie ulegta ostabieniu. W analizowanym okresie
spadt udziat eksportu produktow najbardziej zaawansowanych technologicz-
nie w eksporcie ogotem. Saldo obrotéw produktami wskazanej kategorii w prawie
calym analizowanym okresie byto ujemne. W pierwszych latach XXI w. Wielka
Brytania eksportowata glownie elektronike i produkty elektryczne, a od konca
pierwszej dekady XXI w. inne produkty najbardziej zaawansowane technologicz-
nie. Zmiany w strukturze eksportu nie do konca jednak zapobiegly ostabieniu
pozycji Wielkiej Brytanii jako globalnego eksportera produktéw najbardziej za-
awansowanych technologicznie.

Stowa kluczowe: Wielka Brytania, handel, eksport, produkty najbardziej zaawan-
sowane technologicznie, klasyfikacja Lalla

Klasyfikacja JEL: F10, F14, L10

Exports of High Technology Manufactures
from United Kingdom in 2000-2023

Summary

Purpose: The aim of this article is to verify how the exports of high technology
manufactures has altered in the United Kingdom in the 21st century, during a pe-
riod of turbulent changes in the global economy and domestic events (Brexit). The
high technology manufactures include the goods identified by Lall in his classifi-
cation of goods (Lall 2000).

Methodology: An empirical study of the UK’s foreign trade in high technology
manufactures has been conducted for the period 2000-2023. The analysis exami-
nes the volume and physical composition of exports, the balance of trade and the
indicator of revealed comparative advantage. In addition, the UK’s position in
the world as an exporter of high technology manufactures has been determined.
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Findings: In the 21st century, UK’s position in the export of high technology ma-
nufactures has weakened. The share of exports of hi-tech products in total exports
fell over the period analysed. The balance of trade in products belonging to the
indicated category was negative for almost entire period analysed. In the first
years of the 21st century UK exported mainly electronics and electrical products,
and since the end of the first decade of the 21st century other high technology
manufactures. However, the shifts in the structure of exports have not entirely pre-
vented UK from weakening its position as a global exporter of high-tech products.

Keywords: United Kingdom, trade, export, high technology manufactures, Lall
classification

1. Wprowadzenie

W XXI w. Wielka Brytania musiata si¢ mierzy¢ z burzliwymi zmianami w gospo-
darce $wiatowej, m.in. z intensywng globalizacjg (tzw. hiperglobalizacjg), kryzy-
sem finansowym i gospodarczym, odbiciem pokryzysowym i stagnacjg gospo-
darcza, spowolnieniem globalizacji (tzw. slowglobalisation), a w ostatnich latach
z pandemiag COVID-19 i agresja Rosji na Ukraing. Wszystkie te zjawiska od-
dzialywaty na konkurencyjnos¢ handlowa Wielkiej Brytanii. Miaty na nig wptyw
rowniez wydarzenia krajowe, sposrod ktérych najistotniejszym byla rezygna-
cja Wielkiej Brytanii z czlonkostwa w Unii Europejskiej (UE). W przeprowadzo-
nym w czerwcu 2016 r. referendum w sprawie dalszego cztonkostwa Wielkiej
Brytanii w UE prawie 52% obywateli opowiedziato si¢ za Brexitem (wigcej zob.
Musiat-Karg 2016; Zuba 2017). Chociaz wynik referendum nie byt wiazacy, w mar-
cu 2017 r. Wielka Brytania formalnie zgtosita zamiar opuszczenia UE. Pierwotnie
zaplanowano dwuletni okres negocjacyjny w sprawie wyjscia Wielkiej Brytanii
z UE, ale ostatecznie Wielka Brytania opuscita UE z dniem 31 stycznia 2020 r.
Brexit spowodowat koniecznos$¢ uregulowania na nowo stosunkow handlo-
wych przez Wielkg Brytani¢ z innymi panstwami, gdyz do tej pory polityka han-
dlowa byta wspolna polityka unijng i tym samym domeng UE. Opuszczajac UE,
Wielka Brytania stracita dostep do wspolnego rynku. Pod koniec 2020 r. Wielka
Brytania zawarta z UE umowe o handlu i wspotpracy (EU-UK Trade and Co-
operation Agreement), na mocy ktorej powstala strefa wolnego handlu pomig¢dzy
sygnatariuszami. Umowy o utworzeniu strefy wolnego handlu Wielka Brytania
podpisata rowniez m.in. z Kanada, Japonia, Australia, Nowa Zelandia, Szwajcaria
i Liechtensteinem, Izraelem, Koreg Potudniowa czy Turcja (wiecej zob. Egan, Web-
ber 2023; Garcia 2023; World Trade Organization [WTO] 2024) oraz przystapita
do strefy wolnego handlu utworzonej na podstawie Umowy o Cato§ciowym i Pro-
gresywnym Partnerstwie Transpacyficznym (Comprehensive and Progressive
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Agreement for Trans-Pacific Partnership). Negocjacje umowy o wolnym handlu
ze Stanami Zjednoczonymi utknety w martwym punkcie.

Celem artykutu jest odpowiedz na nastgpujace pytania badawcze:

1. Czy eksport produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie

w Wielkiej Brytanii jest odporny na szoki zewnetrzne i wewnetrzne?

2. Jak ksztattuje sie brytyjska struktura eksportu produktow najbardziej za-

awansowanych technologicznie?

3. Jaka jest zalezno$¢ pomiedzy ujawnionymi przewagami komparatywny-

mi w handlu Wielkiej Brytanii a jej eksportem grup produktow najbar-
dziej zaawansowanych technologicznie?

Wielka Brytania nalezy do krajow wysoko rozwinigtych. Jest jedng z czoto-
wych gospodarek na §wiecie o stabilnych fundamentach. Nalezatoby oczekiwac,
ze taki kraj koncentruje si¢ na eksporcie produktow najbardziej zaawansowanych
technologicznie. Dlatego tez udzial tego rodzaju produktéw w eksporcie ogotem
powinien by¢ rosnacy lub przynajmniej stabilny. Niniejszy artykut uzupehia luke
badawcza, gdyz weryfikuje, czy Wielka Brytania bedaca jedna z czotowych go-
spodarek na $wiecie utrzymata swoja pozycj¢ na swiecie jako wiodacy eksporter
produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie w okresie szokow ze-
wnetrznych 1 wewnetrznych oraz rosngcej konkurencji ze strony krajow rozwija-
jacych sie, takich jak Chiny, Indie czy Tajlandia, ktore dysponuja tanszg sitg ro-
bocza. Ponadto artykut pokazuje, jakie zmiany wystapity w brytyjskim eksporcie
produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie w pierwszych latach po
wyj$ciu przez Wielka Brytanig z UE i utracie dostgpu do wspdlnego rynku, a tym
samym w pierwszych latach samodzielnego ksztattowania polityki handlowe;j
przez Wielka Brytanig.

Do produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie zostaty zaliczo-
ne dobra wskazane przez Lalla w opracowanej przez niego klasyfikacji dobr (Lall
2000). Klasyfikacja Lalla — cho¢ uwzgledniona w bazie danych UNCTAD — jest
rzadko wykorzystywana w badaniach empirycznych handlu. W swoich badaniach
empirycznych zastosowali jg np. Trindade i Pereira de Oliveira (2017) — Brazylia;
Gehl Sampath, Vallejo (2018) — 74 kraje rozwijajace si¢; Bagaria, Ismail (2018)
— Indie i Chiny; Czarny, Folfas, Molendowski (2020) — Polska; Radto, Szarek-
-Piaskowska (2022) — Polska; Szarek-Piaskowska, Folfas (2022) — Chiny; Zapa-
ta, Arrazola, de Hevia (2023) — 35 krajow; Czarny, Folfas, Szarek-Piaskowska
(2023) — 161 krajow $wiata.

Opracowanie sktada si¢ z czterech czesci. Oprocz wstepu uwzglednia ono
krotki przeglad literatury, metodologi¢ badania, wyniki przeprowadzonych badan
empirycznych oraz zakonczenie. Artykut ma charakter eksploracyjny i jest efek-
tem zebrania i analizy statystycznej danych o handlu Wielkiej Brytanii produkta-
mi najbardziej zaawansowanymi technologicznie.
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2. Przeglad literatury

Literatura dotyczaca handlu zagranicznego Wielkiej Brytanii koncentruje si¢ na
brytyjskiej polityce handlowej w konteks$cie Brexitu i jego efektach w obszarze
handlu ogoétem (np. Dhingra i in. 2016; Stack, Bliss 2020; Zuba 2017). W lite-
raturze (Dhingra i in. 2016; Stack, Bliss 2020) przewazat poglad, ze w wyniku
Brexitu zmniejszy si¢ handel Wielkiej Brytanii m.in. z UE, co obnizy standardy
zycia w Wielkiej Brytanii, w tym przecigtny dochdd na gospodarstwo domowe
(Dhingra i in. 2016). Nicolaides i Roy (2017) wskazywali, ze wyj$cie z unii celnej
pozwoli Wielkiej Brytanii zawiera¢ wlasne umowy handlowe, ale ta wolnos¢ nie
bedzie bezkosztowa. Przyktadowo: atrakcyjnos$¢ brytyjskiego rynku bedzie si¢
stopniowo zmniejsza¢ w miar¢ zawierania przez Wielkg Brytanie kolejnych dwu-
stronnych uméw handlowych. Mniejsza bedzie sita przetargowa Wielkiej Brytanii
w negocjowaniu umow handlowych z innymi panstwami (Dhingra i in. 2016).

Brexit doprowadzit do powaznych zmian w polityce handlowej Wielkiej
Brytanii w zwigzku z przywroceniem niezalezno$ci regulacyjnej w odniesieniu
do handlu (wigcej zob. Egan, Webber 2023; Garcia 2023). Po Brexicie Wielka
Brytania promowata ideg ,,globalnej Wielkiej Brytanii”, ale dowody z okresu po
referendum sugeruja, ze gospodarka (w tym handel zagraniczny) po Brexicie nie
spetnita optymistycznych oczekiwan zwolennikow Brexitu (Buigut, Kapar 2023;
Du, Satoglu, Shepotylo 2023; Egan, Webber 2023; Freeman i in. 2022; Garcia
2023; Kren, Lawless 2022). Juz w okresie przed pandemig (od 2018 r.) oraz w jej
trakcie eksport brytyjski do UE wykazat znaczacy spadek, niemniej jednak po re-
zygnacji z lockdownu zwigzanego z COVID-19 eksport brytyjski do UE odznaczyt
si¢ wzrostem, by potem znowu zacza¢ spadac¢ (Buigut, Kapar 2023). Po Brexicie
1 usunigciu ograniczen covidowych brytyjski eksport do UE osiagnat takie same
wyniki jak eksport do reszty swiata, co wedlug Springforda (2024) jest oznaka
stabosci, a nie solidnosci brytyjskiego handlu i bezposrednia konsekwencja Brexi-
tu, poniewaz gdyby Wielka Brytania pozostata cztonkiem UE, jej eksport do UE
prawdopodobnie przewyzszytby eksport do reszty $wiata (analogicznie jak to sie
stato z eksportem wewnatrzunijnym). Ponadto ograniczeniu ulegta réznorodnosé
dobr eksportowanych z Wielkiej Brytanii do UE, co w polaczeniu ze zwigkszona
koncentracjg wartosci eksportu na mniejszej liczbie produktéw oznacza powazne
dhugoterminowe obawy dotyczace przysztego eksportu i produktywnosci Wielkiej
Brytanii (Du, Satoglu, Shepotylo 2023; Kren, Lawless 2022).

Analiza brytyjskiego handlu produktami najbardziej zaawansowanymi tech-
nologicznie nie jest zbyt popularna w literaturze. Wyniki brytyjskiego eksportu
wedlug branz w latach 1991-2001 badali Buisan, Learmonth i Sebastia-Barrie
(2006). Wskazali oni, ze w analizowanym okresie wiele brytyjskich branz pro-
dukcyjnych stracito udziaty w globalnym rynku. Wyjatkiem byty trzy stosunko-
wo intensywne technologicznie branze (farmaceutykéw, komputerdw i sprzegtu
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komunikacyjnego), ktore zwickszyly swoj udzial w rynku §wiatowym. Dobrze
z kryzysem finansowym i gospodarczym z lat 2008—2009 poradzit sobie brytyjski
przemyst lotniczy, ktory odpowiadat wowczas za 6,2% globalnego eksportu tej
branzy, oraz przemyst farmaceutyczny, ktory zapewniat 10% $wiatowych dostaw
(Department for Business, Innovation and Skills 2012).

Kabaklarli, Duran i Ugler (2018) analizowali z kolei zwiazek pomiedzy eks-
portem zaawansowanych technologii a wzrostem gospodarczym w wybranych
krajach OECD (w tym w Wielkiej Brytanii) w latach 1989-2015. Z ich badania
wynika, ze w latach 2000-2015 warto$¢ eksportu wysokich technologii w Wiel-
kiej Brytanii podlegata stagnacji. Wprawdzie w latach dziewieédziesiatych XX w.
i na poczatku XXI w. udziat eksportu wysokich technologii w eksporcie produk-
tow Wielkiej Brytanii zwickszatl sie¢, ale w okresie globalnego kryzysu finansowe-
go 1 gospodarczego z lat 2008-2009 analizowany udzial znaczaco si¢ zmniejszyt
1 pomimo trendu rosngcego w kolejnych latach pozostal na poziomie nizszym niz
w latach dziewiecdziesiatych XX w.

Salikhova (2022) badata za$ handel zagraniczny UE produktami zaawansowa-
nych technologii w latach 2011-2021, a wigc posrednio analizowata brytyjski handel
tg kategorig produktow. W 2021 r. Wielka Brytania byta jednym z pigciu najwaz-
niejszych pozaunijnych partnerow handlowych w dostawie produktéw zaawansowa-
nych technologicznie do UE. Udzial Wielkiej Brytanii w unijnym imporcie produk-
tow zaawansowanych technologicznie spoza UE wynosit 4% (ale 12% w przypadku
produktow chemicznych, 11% w przypadku przemystu lotniczego, 9% w przypad-
ku instrumentow naukowych, 7% w przypadku urzadzen nieelektrycznych).

Z przeprowadzonego przegladu literatury wynika, ze w pi§miennictwie
brakuje analizy brytyjskiego eksportu produktéw najbardziej zaawansowanych
technologicznie wyréznionych zgodnie z klasyfikacjg Lalla obejmujacej prawie
¢wier¢ dwudziestego pierwszego wieku. Dostepne analizy dotyczg intensywnych
technologicznie branz i produktéw wysokich technologii, sa dos¢ ogolne i obej-
mujg krotsze okresy. Nie uwzgledniajg okresu przed Brexitem i po nim.

3. Metodologia badania

Oprocz przegladu literatury przeprowadzone zostaly badania empiryczne han-
dlu zagranicznego Wielkiej Brytanii produktami najbardziej zaawansowanymi
technologicznie w latach 2000-2023 na podstawie danych zawartych w bazie
UNCTAD'. Produkty najbardziej zaawansowane technologicznie (high technolo-

! Dane dotyczace grupy produktowe;j ,,Samoloty, sprzet lotniczy i statki kosmiczne” w bazie UNCTAD sa
dla lat 2000-2013 prawdopodobnie niekompletne. Przykladowo: wedtug bazy UNCTAD w 2000 r.
Wielka Brytania nie eksportowata produktéw we wskazanej grupie produktowej, a wedlug bazy
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gy manufactures — HTM) zostaly wyodrebnione zgodnie z klasyfikacja dobr opar-
ta na ich czynniko- i technologiochtonnos$ci zaproponowang przez Lalla (2000).
Lall wyr6znit szes¢ gtownych kategorii produktow, opierajac si¢ na 3-cyfrowe;
klasyfikacji SITC (wersja 2): produkty nieprzetworzone (primary products), pro-
dukty surowcochtonne (resource-based manufactures), produkty nisko zaawanso-
wane technologicznie (low technology manufactures), produkty $rednio zaawan-
sowane technologicznie (medium technology manufactures), produkty najbardziej
zaawansowane technologicznie (high technology manufactures — HTM) oraz pro-
dukty nieklasyfikowane (other transactions). Wsrdd produktéw najbardziej za-
awansowanych technologicznie Lall wyodrgbnit dwie podkategorie:

» elektronike i produkty elektryczne (electronics and electrical products

—HTMI1), w tym:

przenosne elektrownie i ich czesci (rotating electric plant & parts
thereof),

inne generatory pradu i ich czg$ci (other power generating machinery
& parts thereof),

maszyny biurowe (office machines),

maszyny do automatycznego przetwarzania danych (automatic data
processing machines),

cze$ci 1 akcesoria do maszyn biurowych i maszyn do automatycznego
przetwarzania danych (parts of automatic data processing machines),
odbiorniki telewizyjne (felevision receivers),

niektore urzadzenia potprzewodnikowe, elektroniczne uktady scalo-
ne oraz urzadzenia telekomunikacyjne i ich czgSci (telecommunication
equipment & parts thereof),

urzadzenia elektroenergetyczne i ich czesci (electric power machinery,
& parts thereof),

aparatur¢ do diagnostyki medycznej (electro-diagnostic appa. for me-
dical sciences),

niektore urzadzenia potprzewodnikowe, czgsci do elektronicznych
uktadow scalonych oraz lampy elektronowe (cathode valves & tubes),
urzadzenia i aparaturg elektryczng (electrical machinery & apparatus);

* inne produkty najbardziej zaawansowane technologicznie (other high
technology manufactures — HTM2), w tym:

materialy radioaktywne (radio-actives and associated materials),
produkty lecznicze i farmaceutyczne (medicinal and pharmaceutical
products),

COMTRADE taki eksport odbywat si¢ (gdyz Wielka Brytania rozwijata przemyst lotniczy, m.in.
byla zaangazowana w rozwdj firmy Airbus). Jednakze znieksztalcenia wynikow badania z tego
powodu sa raczej niewielkie.
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— lekarstwa (z lekami weterynaryjnymi wlacznie) (medicaments — incl.
veterinary medicaments),
— turbiny parowe i ich czesci (steam turbines & other vapour turbin.,
parts thereof),
— samoloty, sprzet lotniczy, statki kosmiczne (aircraft & associated
equipment, spacecraft),
— przyrzady i aparatur¢ optyczng (optical instruments & apparatus),
— aparatur¢ do mierzenia, badania i kontrolowania (measuring, analysing
& controlling apparatus),
— aparature i sprzet fotograficzny (photographic apparatus & equipment)>.
W ramach analizy, w tym porownawczej, brytyjskiego handlu produktami
najbardziej zaawansowanymi technologicznie zbadane zostaty wielko$¢ i struktu-
ra rzeczowa eksportu, saldo obrotow handlowych oraz pozycja Wielkiej Brytanii
jako eksportera produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie na §wie-
cie. Ponadto zostat wyliczony wskaznik ujawnionych przewag komparatywnych
(revealed comparative advantage — RCA) dla grup produktow sktadajacych si¢ na
elektronike i produkty elektryczne oraz inne produkty najbardziej zaawansowane
technologicznie. Do obliczenia wskaznika RCA wykorzystana zostala zmodyfi-
kowana formuta Balassa (1965):

RCA=1n (x_{j_X_f) (D)
mg- M]-K ’
gdzie:
xg — eksport grupy towarowej ,,i”” z kraju ,,K” do grupy krajow ,,j”,
mllj- — import grupy towarowej ,,i”’ z kraju ,,K” do grupy krajow ,,j”,

K . » s
X;' — globalny eksport z kraju ,,K” do grupy krajow ,,j”,
M]K — globalny import do kraju ,,K” z grupy krajow ,,j”,
I — grupa produktowa klasyfikacji Lalla,

K — analizowany kraj, czyli Wielka Brytania,

j— pozostale kraje $wiata.

W tym ujeciu wskaznik RCA > 0 wskazuje istnienie przewag komparatyw-
nych wzgledem partnera zagranicznego, za§ RCA < 0 brak przewag kompara-
tywnych (Faustino 1991). Stad dodatnia warto$§¢ wskaznika dla danej grupy
produktéw oznacza, ze Wielka Brytania ma ujawniong przewage komparatywna
w handlu zagranicznym ta grupa produktow, i pokazuje wielko$¢ tej przewagi,
a warto$¢ ujemna wskaznika, ze Wielka Brytania nie dysponuje RCA w handlu
okreslong grupa produktow — takg przewage ma zagranica.

2 Ttumaczenie za: Czarny, Folfas, Szarek-Piaskowska (2023).
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4. Wyniki badania

4.1. Struktura eksportu Wielkiej Brytanii produktow najbardziej
zaawansowanych technologicznie

Na poczatku XXI w. eksport produktow najbardziej zaawansowanych technolo-
gicznie podlegal wahaniom (wykres 1). W 2000 r. Wielka Brytania wyeksportowata
produkty najbardziej zaawansowane technologicznie o wartosci 77 897 mln USD.
Od 2003 r. eksport tej kategorii produktéow wzrastal z roku na rok i w 2006 r.
wyniost 129 300,2 min USD. Kryzysowi finansowemu i gospodarczemu z ko-
lejnych lat towarzyszylo ograniczenie eksportu do 60 740,1 mln USD w 2009 r.
W latach 2010-2013 wartos¢ eksportu podlegata wahaniom. W kolejnych dwoch
latach warto$¢ eksportu przekraczata 95 000 mln USD, ale referendum w spra-
wie Brexitu towarzyszylo kolejne zmniejszenie eksportu produktéw najbardziej
zaawansowanych technologicznie. W roku faktycznego Brexitu i wybuchu pan-
demii COVID-19 wystgpito lokalne minimum w zakresie warto$ci wyekspor-
towanych produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie. Od 2021 r.
warto$¢ eksportu tej kategorii produktow rosnie — w 2023 r. ksztattowata si¢ na
poziomie 85 205,7 mln USD, co oznaczato wzrost 0 9% w stosunku do 2000 r.

Wykres 1. Brytyjski eksport produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie iudziat
eksportu produktoéw najbardziej zaawansowanych technologicznie w eksporcie ogétem w latach
20002023
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7Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych Konferencja Narodow Zjednoczonych ds. Han-
dlu i Rozwoju (UNCTAD, 2024).
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Poniewaz w latach 2000-2023 warto$¢ eksportu ogdtem charakteryzowata
si¢ — wprawdzie z wahaniami — ale trendem rosnagcym (wzrost o 75% w 2023 r.
w porownaniu do 2000 r.), udziat eksportu produktow najbardziej zaawansowanych
technologicznie w eksporcie ogdtem zmniejszyt si¢ (wykres 1). W 2000 r. wynosit
on prawie 26,5%. Po wahaniach w kolejnych latach, w 2006 r. osiagnat najwyz-
szy poziom w okresie analizy wynoszacy ponad 28%. W latach 2007-2014 eksport
débr najbardziej zaawansowanych technologicznie stanowil kilkanascie procent
eksportu ogotem. W kolejnych trzech latach nastgpil wzrost analizowanego udziatu
powyzej 20%. Od 2018 r. eksport dobr najbardziej zaawansowanych technologicz-
nie nie przekracza 19% eksportu ogétem. Najnizszy udziat wystapit w 2022 r., kiedy
wyniost niecate 15,5%. W 2023 r. analizowany udziatl wzrost do poziomu 16,4%.

Z analizy eksportu dwoch podkategorii produktow sktadajacych si¢ na pro-
dukty najbardziej zaawansowane technologicznie (wykres 2) wynika, ze warto$¢
eksportu elektroniki i produktéw elektrycznych charakteryzowata si¢ w catym
analizowanym okresie — z pewnymi wahaniami — trendem malejacym. W 2000 r.
Wielka Brytania wyeksportowata elektronike i produkty elektryczne o warto$ci
59 775,5 mln USD, a w 2023 r. o wartosci 28 292,7 mln USD. Odwrotny trend
wystapil w przypadku eksportu innych produktow najbardziej zaawansowanych
technologicznie, ktérego warto$¢ wzrosta z 18 121,4 mln USD w 2000 r. do
66 637,5 mln USD w 2015 r. Po spadku wartosci eksportu tej podkategorii w ko-
lejnych latach, od 2021 r. warto$¢ eksportu ponownie si¢ zwiekszyta i w 2023 r.
eksport brytyjski uksztattowat si¢ na poziomie 56 913,0 mln USD.

Wykres 2. Eksport elektroniki i produktow elektrycznych oraz innych produktéow najbardziej
zaawansowanych technologicznie przez Wielka Brytani¢ w latach 2000-2023 (mln USD, ceny
biezace)
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Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych Konferencja Narodéw Zjednoczonych ds. Han-
dlu i Rozwoju (UNCTAD, 2024).
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Zmiany w wartos$ci eksportu dwoch podkategorii produktow najbardziej za-
awansowanych technologicznie znalazty odzwierciedlenie w strukturze eksportu.
W latach 2000-2007 wigkszo$¢ eksportu produktow najbardziej zaawansowa-
nych technologicznie stanowity elektronika i produkty elektryczne (wykres 2).
W 2008 r. nastapila zmiana — przewage w eksporcie produktow najbardziej za-
awansowanych technologicznie zyskaty inne produkty najbardziej zaawansowane
technologicznie. Od 2014 r. inne produkty najbardziej zaawansowane technolo-
gicznie stanowig ok. 2/3 eksportu produktow najbardziej zaawansowanych tech-
nologicznie Wielkiej Brytanii.

W 2000 r. Wielka Brytania w ramach produktow najbardziej zaawanso-
wanych technologicznie eksportowata przede wszystkim (wykres 3): niektore
urzadzenia potprzewodnikowe, elektroniczne uktady scalone oraz urzadzenia
telekomunikacyjne 1 ich czgsci (21,4% eksportu produktéw najbardziej zaawan-
sowanych technologicznie — HTM), maszyny do automatycznego przetwarzania
danych (18,6% eksportu HTM), niektore urzadzenia polprzewodnikowe, czesci
do elektronicznych uktadow scalonych oraz lampy elektronowe (12,1% ekspor-
tu HTM), a takze lekarstwa (z lekami weterynaryjnymi wiacznie, 11,8% eksportu
HTM). Trzy pierwsze grupy produktow zaliczane sg do elektroniki i produktow
elektrycznych, a ostatnia — do innych produktéw najbardziej zaawansowanych
technologicznie. Na przestrzeni lat zmienita si¢ struktura eksportu produktow
najbardziej zaawansowanych technologicznie Wielkiej Brytanii. Zmniejszyt si¢
udzial w strukturze eksportu grup produktowych zaliczanych do elektroniki i pro-
duktow elektrycznych, a zwigkszyt tych zaliczanych do innych produktow najbar-
dziej zaawansowanych technologicznie. W 2023 r. prawie 1/4 eksportu produk-
tow najbardziej zaawansowanych technologicznie stanowily lekarstwa. Drugie
miejsce w strukturze eksportu produktow najbardziej zaawansowanych techno-
logicznie zajmowaty samoloty, sprz¢t lotniczy i statki kosmiczne (16,5% ekspor-
tu HTM), a nastepne miejsca — aparatura do mierzenia, badania i kontrolowania
(ponad 14% eksportu HTM) oraz produkty lecznicze i farmaceutyczne (ponad
11% eksportu HTM). Wszystkie wymienione grupy produktowe nalezg do innych
produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie. Udziat Zzadnej grupy
produktowej z kategorii elektronika i produkty elektryczne nie przekraczal 10%
w strukturze eksportu produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie.

W celu oceny konkurencyjno$ci migdzynarodowej handlu produktami naj-
bardziej zaawansowanymi technologicznie obliczone zostaty salda obrotow elek-
tronikg i produktami elektrycznymi, innymi produktami najbardziej zaawanso-
wanymi technologicznie oraz tacznie produktami najbardziej zaawansowanymi
technologicznie (wykres 4). W badanym okresie tylko w latach 2002 i 2006 Wiel-
ka Brytania miata dodatnie saldo w handlu elektronika i produktami elektryczny-
mi, mimo ze na poczatku XXI w. koncentrowata si¢ na eksporcie tej podkategorii
produktow. Za to we wszystkich analizowanych latach kraj ten wypracowywat

43



nadwyzke w handlu innymi produktami najbardziej zaawansowanymi technolo-
gicznie. Ta nadwyzka nie byta jednak wystarczajaca do pokrycia ujemnego salda
w handlu elektronikg i produktami elektrycznymi, stad saldo obrotow produkta-
mi najbardziej zaawansowanymi technologicznie — z wyjatkiem lat 2002 i 2006
— bylo ujemne.

Wykres 3. Struktura brytyjskiego eksportu produktow najbardziej zaawansowanych technologicz-
nie w latach 20002023 (%)

100%+
90%-+ I
80% -
70%

60%-

50%-+

40%+

30%-+

20%

10%-+

0% -
S — A N T v VO > X DO —~ AN T N O NN O~ N
S O O O O O O 0O O O — = = = = - — — — — & o &
S S S S DS S S S DS o000 00000 o000 Qo9
A A A A aaaaaaaaaaaaaaaaaaadn

= Przeno$ne elektrownie i ich czgsci = Inne generatory pradu i ich czgsci

= Maszyny biurowe m Maszyny do automatycznego przetwarzania danych

m Czgsci 1 akcesoria do maszyn biurowych [1] = Odbiorniki telewizyjne
m Urzadzenia telekomunikacyjne i ich czgéci [2] ® Urzadzenia elektroenergetyczne i ich czgsci

m Aparatura do diagnostyki medycznej = Lampy elektronowe [3]

m Urzadzenia i aparatura elektryczna = Materialy radioaktywne

= Produkty lecznicze i farmaceutyczne = Lekarstwa (z lekami weterynaryjnymi wiacznie)
= Turbiny parowe i ich czgsci = Samoloty, sprzet lotniczy, statki kosmiczne [4]

m Przyrzady i aparatura optyczna ® Aparatura do mierzenia, badania i kontrolowania

m Aparatura i sprz¢t fotograficzny

[1] Petna nazwa grupy produktowej: Czgsci i akcesoria do maszyn biurowych i maszyn do automa-
tycznego przetwarzania danych

[2] Petna nazwa grupy produktowej: Niektore urzadzenia potprzewodnikowe, elektroniczne uktady
scalone, urzadzenia telekomunikacyjne i ich czgsci

[3] Petna nazwa grupy produktowej: Niektore urzadzenia potprzewodnikowe, czgsci do elektronicz-
nych uktadéw scalonych, lampy elektronowe

[4] W latach 20002013 dane w zakresie eksportu samolotow, sprzetu lotniczego i statkow ko-
smicznych w UNCTAD sa prawdopodobnie niekompletne.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych Konferencja Narodéw Zjednoczonych ds. Han-
dlu i Rozwoju (UNCTAD, 2024).

44



Wykres 4. Saldo brytyjskiego handlu zagranicznego produktami najbardziej zaawansowanymi
technologicznie (mln USD)
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Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie danych Konferencja Narodéw Zjednoczonych ds. Han-
dlu i Rozwoju (UNCTAD, 2024).

4.2. Przewagi komparatywne w handlu Wielkiej Brytanii produktami
najbardziej zaawansowanymi technologicznie

Aby zbadaé, czy zmiany w strukturze eksportu produktéw najbardziej zaawan-
sowanych technologicznie mialy uzasadnienie w przewagach komparatywnych
Wielkiej Brytanii, obliczony zostal wskaznik ujawnionych przewag kompara-
tywnych (RCA) w handlu poszczegdlnymi grupami produktéw najbardziej za-
awansowanych technologicznie w latach 2000-2023 (tab. 1). W wigkszosci lat
z okresu 2000-2023 Wielka Brytania miata przewage komparatywng w handlu
produktami najbardziej zaawansowanymi technologicznie ogotem, ale — z wyjat-
kiem lat 2001-2003, 2005-2006 1 2009 — byta to przewaga staba. W latach 2013
12022 natomiast przewaga nie wystapila. Analiza dwoch podkategorii dobr Lalla
sktadajacych si¢ na produkty najbardziej zaawansowane technologicznie pokazu-
je, ze w calym badanym okresie Wielka Brytania miata przewage komparatyw-
ng w handlu innymi produktami najbardziej zaawansowanymi technologicznie.
W przypadku elektroniki i produktow elektrycznych RCA wystapita tylko na po-
czatku XXI w. — w latach 2000-2003 i 2005-2006. Oznacza to, ze intensyfikacja
eksportu innych produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie przy
zmniejszeniu eksportu elektroniki i produktow elektrycznych byta zgodna z ist-
niejagcymi ujawnionymi przewagami komparatywnymi.

Analiza poszczegolnych grup produktowych tworzacych podkategorie Lalla
w zakresie produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie pokazuje,
ze w ramach elektroniki i produktéw elektrycznych (HTM1) Wielka Brytania miata
przewage komparatywng (RCA) w grupie ,,aparatura do diagnostyki medycznej”
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(z wyjatkiem 2001 1.), a takze stabnacg przewage komparatywna w grupie ,,prze-
nosne elektrownie i ich czesci” (z wyjatkiem lat 2021 i 2023). Poza tym okresowo
Wielka Brytania posiadala RCA w innych grupach produktowych nalezacych do
podkategorii elektronika i produkty elektryczne — w najwigkszej liczbie lat w gru-
pie ,,inne generatory pradu i ich czgéci”, ,,niektore urzadzenia potprzewodnikowe,
czesci do elektronicznych uktadow scalonych oraz lampy elektronowe” oraz ,,urza-
dzenia i aparatura elektryczna”.
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Tabela 1. Przewagi komparatywne w brytyjskim handlu grupami produktowymi zaliczanymi do produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie (wskaznik RCA)

2000

2001

2002

2003

2004

2005

2006 2007 2008

2009 2010 2011

2012 2013 2014 2015 2016

2017

2018

2019

2020 2022 2023

HTM: elektronika
i produkty
elektryczne

0,01

0,17

0,26

0,05

—-0,08

0,11

0,34

0,2

0,23

-0,05

-0,31

-0,37

—-0,34

—0,53

—0,42

—0,47

-0,34

-0,4

-0,51

-0,43

-0,41 -0,57 0,57

Przenosne
elektrownie i ich
czesei

0,54

0,6

0,57

0,68

0,73

0,6

0,76

0,89

0,85

0,57

0,41

0,58

0,47

0,27

0,43

0,4

0,31

0,22

0,17

0,1

0,22

Inne generatory
pradu i ich czgsci

0,39

0,32

0,33

0,43

0,24

0,41

—-0,01

0,28

0,18

0,57

0,27

0,05

0,05

-0,13

—-0,09

0,1

0,08

0,01

-0,23

0,42

Maszyny biurowe

0,83

0,54

0,29

0,1

0,12

0,19

0,07

~0,44

0,52

-0,36

—0,45

—0,44

—0,38

0,58

0,82

0,85

0,76

0,53

0,17

0,19

0,16

-0,22

-0,33 0,38

Maszyny do
automatycznego
przetwarzania
danych

—-0,02

0,22

-0,39

0,21

0,69

0,72

—0,98

—-1,08

-0,97

-1,1

-0,92

0,88

0,69

0,79

0,72

-0,81 -0,86 0,86 —0,86

Czesci i akcesoria
do maszyn
biurowych [1]

0,45

-0,29

0,16

0,07

0,02

0,12

0,21

0,02

—0,26

—0,42

—0,45

0,34

—0,28

-0,11

-0,17

-0,22

-0,17 -0,18 -0,23 -0,09

Odbiorniki
telewizyjne

-0,23

—0,62

—0,58

—0,83

—-0,99

-1,23

0,09

-1,6

-1,49

-1,38

-1,56

-1,49

-1,53

-1,38

-1,33

-1,43

-1,36

-1,45 -15 -1,71 -1,7

Urzadzenia
telekomunikacyjne
iich czesci [2]

0,27

0,54

0,71

0,05

0,71

—0,47

—0,42

0,06

—0,46

~0,48

—0,48

0,68

—-0,54

0,73

0,79

—0,98

0,83

-0,87 -091 -0,97 -091

Urzadzenia
elektroenergetyczne
iich czgsci

0,11

-0,09

0,08

0,06

0,06

0,19

0,04

-0,09

0,16

-0,32

—-0,24

0,46

0,21

0,19

-0,09

-0,13

0,18

-0,22

-0,04 -0,24 -0,53 -0,48

Aparatura do
diagnostyki
medycznej

0,14

0,01

0,06

0,39

0,48

0,26

0,36

0,52

0,42

0,67

0,67

0,7

0,71

0,58

0,62

0,74

0,81

0,7

0,8

0,79

Lampy
elektronowe [3]

0,09

0,22

0,63

0,05

0,12

0,31

0,49

0,32

0,37

0,73

0,36

0,11

0,29

0,01

—-0,29

0,07

0,25

0,18

0,22

0,33 0,02

Urzadzenia
1 aparatura
elektryczna

0,17

0,23

0,25

0,21

0,11

0,08

0,07

0,11

0,06

0,04

0,03

0,06

0,01

0,23

0,01

0,05

0,01

0,19

—0,26

0,07

-0,22

HTM: inne

0,45

0,5

0,51

0,6

0,6

0,54

0,58

0,67

0,73

0,77

0,69

0,59

0,59

0,33

0,34

0,42

0,5

0,5

0,5

0,58

0,6

Materiaty
radioaktywne

0,45

0,66

0,65

—-0,58

-1,29

-1,38

-1,93

-1,56

-1,74

-2,04

-2,12

-1,33

-2,08

-2,01

-1,16

-1,07

-1,06

0,6

-1,55

-2,52

-1,59

Produkty lecznicze
i farmaceutyczne

0,17

0,47

0,47

0,52

0,3

0,22

0,26

0,26

0,3

0,36

0,32

0,54

0,47

0,13

0,23

0,38

0,36

0,38

0,34

0,45

0,3

Lekarstwa (z lekami
weterynaryjnymi
wlacznie)

0,68

0,62

0,72

0,75

0,68

0,77

0,84

0,92

0,95

0,86

0,65

0,69

0,4

0,33

0,35

0,47

0,34

0,3

0,35

0,49

Turbiny parowe
iich czgsci

0,08

1,03

1,15

1,2

1,23

0,85

1,1

1,24

0,58

0,74

0,11

0,45

0,07

0,79

0,11

0,34

0,52

0,25

0,04

0,34

0,32




Tabela 1 (cd.)

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023

Samoloty, sprzet

lotniczy, statki 0 234 0 0 0 9,78 -1,35 1,7 0 0 794 951 576 428 029 048 053 071 0,86 092 092
kosmiczne [4]

Przyrzady

. -0,55 -0,32 0,02 -0,08 0,15 0,1 0,1 037 028 026 061 038 061 04 0,66 0,8 0,8 0,9 0,73 0,77 0,77
1 aparatura optyczna

Aparatura do

mierzenia, badania 045 041 047 053 0,55 053 0,5 0,62 066 0,73 0,69 065 065 046 0,6 0,61 0,73 0,7 0,61 0,73 0,75
i kontrolowania

Aparatura i sprzet
fotograficzny
Produkty
najbardziej
zZaawansowane
technologicznie

-0,54 -0,75 -0,62 -0,33 -0,26 0,11 -0,09 -0,03 0,19 0,5 046 042 025 0,09 -002 0 043 021 032 0,74 0,63

0,1 025 033 023 0,14 024 04 0,13 0,16 041 0,14 0,07 0,12 -0,12 0,01 0,06 0,17 0,13 0,04 0,11 0,12

[1] Petna nazwa grupy produktowej: Czgsci i akcesoria do maszyn biurowych i maszyn do automatycznego przetwarzania danych

[2] Petna nazwa grupy produktowej: Niektore urzadzenia potprzewodnikowe, elektroniczne uktady scalone, urzadzenia telekomunikacyjne i ich czgsci
[3] Petna nazwa grupy produktowej: Niektore urzadzenia potprzewodnikowe, czgéci do elektronicznych uktadoéw scalonych, lampy elektronowe

[4] W latach 2000-2013 dane w zakresie eksportu samolotow, sprzetu lotniczego i statkéw kosmicznych w UNCTAD sg prawdopodobnie niekompletne.

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych Konferencja Narodow Zjednoczonych ds. Handlu i Rozwoju (UNCTAD, 2024).



Wedlug wskaznika RCA w latach 2000-2023 Wielka Brytania posiada-
fa przewage komparatywng w handlu wickszoscig grup produktéw nalezacych
do podkategorii ,,inne produkty najbardziej zaawansowane technologicznie”
(HTM2). W catym analizowanym okresie RCA wystepowata w handlu produk-
tami medycznymi i farmaceutycznymi, lekarstwami (wlacznie z lekami wetery-
naryjnymi) oraz aparaturg do mierzenia, badania i kontrolowania, a z wyjatkiem
lat 2018 1 2023 réwniez w handlu turbinami parowymi i ich czg$ciami. Ponadto
od 2004 r. Wielka Brytania dysponuje stale przewaga komparatywng w handlu
przyrzadami i aparaturg optyczng, a od 2014 r. w handlu samolotami, sprzetem
lotniczym i statkami kosmicznymi®. Okresowo posiadata ona RCA takze w han-
dlu aparaturg i sprz¢tem fotograficznym?®.

4.3. Pozycja Wielkiej Brytanii na $wiecie jako eksportera produktéw
najbardziej zaawansowanych technologicznie

W tym podrozdziale analizowana jest pozycja Wielkiej Brytanii na $wiecie ja-
ko eksportera produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie. Badanie
obejmuje pierwszy i ostatni rok analizy (2000 i 2023 r.). Dla tych lat ustalone
zostalo, jaka czgs¢ Swiatowego eksportu danej podkategorii lub grupy produktow
najbardziej zaawansowanych technologicznie stanowi eksport Wielkiej Brytanii,
a nastepnie, ktore miejsce na Swiecie zajmuje Wielka Brytania w klasyfikacji naj-
wiekszych eksporterow.

> Dane dotyczace grupy produktowej ,,Samoloty, sprzet lotniczy i statki kosmiczne” w bazie
UNCTAD sa dla lat 2000-2013 prawdopodobnie niekompletne, co utrudnito wyliczenie RCA
we wskazanym okresie.

4 Podobne wyniki zostaty uzyskane na podstawie wskaznika znormalizowanej ujawnionej przewagi
komparatywnej (normalized revealed comparative advantage — NRCA) wedhug formuty opracowanej
przez Yu, Cai i Leung (2009):

AE; E; EE;
NRCAL-]-ET”:%—#, )

gdzie:

E,— eksport produktu ,,j” przez Wiclka Brytanig,

E,— cksport produktu ,,j” przez wszystkie kraje,

E,— eksport Wielkiej Brytanii,

E — eksport wszystkich produktow przez wszystkie kraje.

Wedtug NRCA Wielka Brytania posiadata przewage komparatywna w handlu innymi produktami
najbardziej zaawansowanymi technologicznie, w tym: lekarstwami, aparaturag do mierzenia, bada-
nia i kontrolowania, produktami medycznymi i farmaceutycznymi, a w ostatnich latach rowniez
samolotami, sprzgtem lotniczym i statkami kosmicznymi oraz aparatura i sprzgtem fotograficznym,
a sposrod elektroniki i produktow elektrycznych — w handlu innymi generatorami pradu i ich cze-
$ciami oraz aparatura do diagnostyki medycznej.
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Na progu XXI w. Wielka Brytania byta 5. najwigkszym na $wiecie ekspor-

terem innych produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie i 7. w ka-
tegorii elektroniki i produktow elektrycznych, dostarczajac na $wiatowy rynek
ponad 5% dobr w przypadku obu podkategorii produktow (tab. 2). Z analizy
grup produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie wynika, ze Wielka
Brytania w 2000 r. byta najwigkszym na $wiecie eksporterem lekarstw (wlacznie
z lekami weterynaryjnymi) z ponad 12-procentowym udzialem w globalnym eks-
porcie. Ponadto znajdowata si¢ w pierwszej dziesiatce globalnych eksporterow
nastqpujqcych grup produktow:

niektore urzadzenia polprzewodnikowe, elektroniczne uktady scalone,
urzadzenia telekomunikacyjne i ich czeSci (2. miejsce na §wiecie, prawie
7,5% $wiatowego eksportu),

aparatura stuzaca do mierzenia, badania i kontrolowania (4. miejsce na
$wiecie, ponad 8,5% $wiatowego eksportu),

maszyny do automatycznego przetwarzania danych (5. miejsce na §wie-
cie, ponad 7% $wiatowego eksportu),

produkty lecznicze i farmaceutyczne (6. miejsce na $wiecie, prawie 5,5%
swiatowego eksportu),

urzadzenia i1 aparatura elektryczna (6. miejsce na Swiecie, prawie 6%
$wiatowego eksportu).

Tabela 2. Udziaty Wielkiej Brytanii w globalnym eksporcie wybranych grup produktow najbardziej
zaawansowanych technologicznie

2000 2023
Kategoria iei iei
8 Udzial MHeISCC g 5 Micisee
na $wiecie na Swiecie
Leki (wlacznie z lekami weterynaryjnymi) 12,1% 1. 4,1% 10.

Niektore urzadzenia potprzewodnikowe,
elektroniczne uktady scalone, urzadzenia 7,5% 2. 1,0%  Poza 10.
telekomunikacyjne 1 ich cze$ci

Aparatura stuzaca do mierzenia, badania

i kontrolowania 8.6% 4 4,6% 6
::cnhen[:)ll'((:;lilélz(ltlyienajbardziej Zaawansowane 5.6% 5 40% 10.
Maszyny do automatycznego przetwarzania danych 7.2% 5 1,1%  Poza 10.
Produkty lecznicze i farmaceutyczne 5,4% 6 2,5%  Poza 10.
Urzadzenia i aparatura elektryczna 5,8% 6. 1,2%  Poza 10.
Elektronika i produkty elektryczne 5,3% 7. 0,9%  Poza 10.
Samoloty, sprzet lotniczy, statki kosmiczne b.d. b.d. 8,5% 3.

7Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie danych Konferencja Narodow Zjednoczonych ds. Han-
dlu i Rozwoju (UNCTAD, 2024).
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W 2023 1. pozycja Wielkiej Brytanii w globalnym eksporcie produktow naj-
bardziej zaawansowanych technologicznie byla stabsza. W zakresie podkategorii
produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie Wielka Brytania utrzy-
mata miejsce w pierwszej dziesigtce najwigkszych eksporterow tylko w przypad-
ku innych produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie, z udziatem
wynoszacym niewiele ponad 4% w globalnym eksporcie. Biorac pod uwage gru-
py produktow w 2023 r., Wielka Brytania plasowata si¢ w pierwszej dziesigtce
najwigkszych eksporterow tylko w przypadku aparatury do mierzenia, bada-
nia 1 kontrolowania (6. miejsce), lekarstw (wlacznie z lekami weterynaryjnymi,
10. miejsce) oraz samolotow, sprzetu lotniczego i statkow kosmicznych (3. miej-
sce). Jesli chodzi o ostatnig z wymienionych grup produktoéw, to Wielka Brytania
zapewnia obecnie ok. 8,5% dostaw samolotow, sprzetu lotniczego i statkow ko-
smicznych na globalny rynek. Pomimo rosngcej konkurencji ze strony nie tylko
panstw rozwinigtych, ale réwniez wschodzacych — takich jak Chiny czy Indie
— Wielka Brytania ugruntowata swoja pozycj¢ w zakresie eksportu tej grupy pro-
duktowej na globalnym rynku.

Zakonczenie

W XXI w. pozycja Wielkiej Brytanii w eksporcie produktow najbardziej zaawan-
sowanych technologicznie ulegta ostabieniu. Porownujac warto$¢ eksportu pro-
duktow najbardziej zaawansowanych technologicznie do warto$ci eksportu ogo-
tem, mozna zauwazyc¢, ze ta pierwsza podlegala stagnacji w XXI w. W rezultacie
udzial eksportu produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie w eks-
porcie ogdtem zmniejszyt si¢ o ok. 10 p.p. do 16% w analizowanym okresie. Sal-
do obrotéw produktami najbardziej zaawansowanymi technologicznie w prawie
catym analizowanym okresie bylo ujemne, co wynikato z wysokiego ujemnego
salda obrotow elektronikg i produktami elektrycznymi, w szczegolnosci od dru-
giej dekady XXI w.

W odpowiedzi na burzliwe zmiany w gospodarce §wiatowej i wydarzenia
w Wielkiej Brytanii wystapily przeobrazenia w strukturze brytyjskiego ekspor-
tu produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie. W pierwszych la-
tach XXI w. Wielka Brytania eksportowata glownie elektronike i produkty elek-
tryczne (w szczegdlnosci niektore urzadzenia potprzewodnikowe, elektroniczne
uktady scalone oraz urzadzenia telekomunikacyjne i ich czg$ci, maszyny do
automatycznego przetwarzania danych). Od swiatowego kryzysu finansowego
i gospodarczego z konca pierwszej dekady XXI w. zaczela si¢ koncentrowaé
na eksporcie innych produktéw najbardziej zaawansowanych technologicznie.
Takie dziatanie byto zgodne z istniejaca przewaga komparatywna Wielkiej Bry-
tanii w handlu ta podkategorig produktow. Na przestrzeni lat spo$rod innych
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produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie Wielka Brytania wy-
specjalizowala si¢ w eksporcie lekarstw (wlacznie z lekami weterynaryjnymi),
samolotow, sprzgtu lotniczego i statkow kosmicznych, aparatury stuzacej do
mierzenia, badania i kontrolowania oraz produktow leczniczych i farmaceutycz-
nych. We wszystkich tych wymienionych grupach produktéw posiadata stalg
ujawniong przewage komparatywna.

Zmiany w strukturze eksportu nie do konca zapobiegly ostabieniu pozycji
Wielkiej Brytanii jako globalnego eksportera produktow najbardziej zaawanso-
wanych technologicznie. W 2000 r. Wielka Brytania nalezata do czotowych eks-
porterow na $wiecie zarowno innych produktow najbardziej zaawansowanych
technologicznie (5. miejsce), jak rowniez elektroniki i produktow elektrycznych
(7. miejsce). Ponad dwadziescia lat pézniej utrzymata pozycje w pierwszej dzie-
sigtce najwigkszych eksporterow tylko w przypadku innych produktow najbardzie;
zaawansowanych technologicznie (10. miejsce). W XXI w. zmniejszyta si¢ liczba
grup produktowych, w przypadku ktérych Wielka Brytania zaliczata si¢ do czoto-
wych eksporterow. W 2023 r. zaymowata miejsce w pierwszej dziesiatce najwick-
szych eksporteréw na $wiecie tylko w przypadku samolotéw, sprzgtu lotniczego
i statkow kosmicznych (3. miejsce), aparatury do mierzenia, badania i kontrolowa-
nia (6. miejsce) oraz lekarstw (wlacznie z lekami weterynaryjnymi, 10. miejsce).

Podsumowujac, chociaz Wielka Brytania nalezy do krajow wysoko rozwi-
nigtych i jest jedng z czotowych gospodarek na swiecie, jej eksport produktow
najbardziej zaawansowanych technologicznie nie byl, jak si¢ okazato, odporny
na szoki zewnetrzne i wewnetrzne. W obliczu zmian w gospodarce $wiatowej
i rosnacej konkurencji ze strony krajow rozwijajacych sie, takich jak Chiny, In-
die czy Tajlandia, pozycja Wielkiej Brytanii w eksporcie produktow najbardzie;
zaawansowanych technologicznie ulegta ostabieniu. Wielka Brytania — w przy-
padku wiekszosci grup produktow najbardziej zaawansowanych technologicznie
—przestata zalicza¢ si¢ do wiodacych eksporterow na §wiecie. Zjawisko ostabienia
pozycji Wielkiej Brytanii w eksporcie tej grupy produktow ma charakter trwaty,
gdyz wystepowato bez wzgledu na koniunkture. Brexit i w rezultacie samodziel-
ne ksztaltowanie polityki handlowej przez Wielkg Brytani¢ nie ograniczyly tego
zjawiska. Oznacza to, ze pozycja nawet wysoko rozwini¢tego kraju w eksporcie
okreslonej kategorii produktéw podlega zmianom.

Na ograniczony optymizm w odniesieniu do brytyjskiego eksportu pro-
duktow najbardziej zaawansowanych technologicznie pozwala fakt, ze pomimo
wzmozonej konkurencji w jednej grupie produktéw najbardziej zaawansowanych
technologicznie Wielka Brytania nalezy do czotowych eksporterow na $wiecie.
W przysztosci warto zbadac, jak bedzie si¢ ksztattowat brytyjski eksport produk-
tow najbardziej zaawansowanych technologicznie po kilku latach od momentu
faktycznego opuszczenia przez Wielkg Brytanie Unii Europejskiej i w zwigzku
z tym samodzielnego prowadzenia przez Wielka Brytani¢ polityki handlowe;.

52



Bibliografia

Bagaria N., Ismail S. (2018), Technological Intensity of Exports of India and
China: A Comparative Assessment, ,,Journal of International Economics”,
9(2): 50-59.

Balassa B. (1965), Trade Liberalisation and ‘Revealed’ Comparative Advantage, ,,The
Manchester School”, 33: 99-123, https://doi.org/10.1111/j.1467-9957.1965.
tb00050.x

Buigut S., Kapar B. (2023), How Did Brexit Impact EU Trade? Evidence from
Real Data, ,,The World Economy”, 46: 1566—1581, https://doi.org/10.1111/
twec.13419

Buisan A., Learmonth D., Sebastia-Barriel M. (2006), UK Export Performance
by Industry, ,Quarterly Bulletin”, 3: 308-316, https://www.bankofen-
gland.co.uk/-/media/boe/files/quarterly-bulletin/2006/uk-export-perfor-
mance-by-industry.pdf (dostegp: 17.02.2025).

Czarny E., Folfas P., Molendowski E. (2020), 4 lengyel export technologiai igé-
nyessége — valtozasok a 2004-2017 kozotti idoszakban, [w:] A. Kosztopu-
losz, E. Kuruczleki (red.), Tdarsadalmi és Gazdasagi Folyamatok elemzésének
kerdései a XXI. Szazadban, Szeged: Szegedi Tudomanyegyetem Gazdasagtu-
domanyi Kar, https://doi.org/10.14232/tgfek21sz.3

Czarny E., Folfas P., Szarek-Piaskowska A. (2023), Dobra najbardziej zaawanso-
wane technologicznie w handlu wybranych ugrupowan integracyjnych i ich
panstw cztonkowskich, Warszawa: Oficyna Wydawnicza SGH.

Department for Business, Innovation and Skills (2012), UK Trade Performance across
Markets and Sectors, ,,BIS Economics Paper” No. 17, https://assets.publish-
ing.service.gov.uk/media/5a78be38e5274a2acd189731/12-579-uk-trade-per-
formance-markets-and-sectors.pdf (dostep: 17.02.2025).

Dhingra S., Ottaviano G., Sampson T., Van Reenen J. (2016), The Consequences
of Brexit for UK Trade and Living Standards, Centre for Economic Perfor-
mance, London School of Economics and Political Science, PaperBrexit02,
http://eprints.lse.ac.uk/66144/1/ l1se.ac.uk storage LIBRARY Second-
ary_libfile shared repository Content LSE%Z20BrexitVote%20blog brex-
1t02.pdf (dostep: 17.02.2025).

Du J., Satoglu E.B., Shepotylo O. (2023), How Did Brexit Affect UK Trade?,
»Contemporary Social Science”, 2(18): 266—283, https://doi.org/10.1080/21
582041.2023.2192043

Egan M., Webber M. (2023), Brexit and ‘Global Britain’: Role Adaptation and
Contestation in Trade Policy, ,,International Politics”, https://doi.org/10.1057/
s41311-023-00503-2

53


https://doi.org/10.1111/j.1467-9957.1965.tb00050.x
https://doi.org/10.1111/j.1467-9957.1965.tb00050.x
https://doi.org/10.1111/twec.13419
https://doi.org/10.1111/twec.13419
https://www.bankofengland.co.uk/-/media/boe/files/quarterly-bulletin/2006/uk-export-performance-by-industry.pdf
https://www.bankofengland.co.uk/-/media/boe/files/quarterly-bulletin/2006/uk-export-performance-by-industry.pdf
https://www.bankofengland.co.uk/-/media/boe/files/quarterly-bulletin/2006/uk-export-performance-by-industry.pdf
https://doi.org/10.14232/tgfek21sz.3
https://assets.publishing.service.gov.uk/media/5a78be38e5274a2acd189731/12-579-uk-trade-performance-markets-and-sectors.pdf
https://assets.publishing.service.gov.uk/media/5a78be38e5274a2acd189731/12-579-uk-trade-performance-markets-and-sectors.pdf
https://assets.publishing.service.gov.uk/media/5a78be38e5274a2acd189731/12-579-uk-trade-performance-markets-and-sectors.pdf
http://eprints.lse.ac.uk/66144/1/__lse.ac.uk_storage_LIBRARY_Secondary_libfile_shared_repository_Content_LSE BrexitVote blog_brexit02.pdf
http://eprints.lse.ac.uk/66144/1/__lse.ac.uk_storage_LIBRARY_Secondary_libfile_shared_repository_Content_LSE BrexitVote blog_brexit02.pdf
http://eprints.lse.ac.uk/66144/1/__lse.ac.uk_storage_LIBRARY_Secondary_libfile_shared_repository_Content_LSE BrexitVote blog_brexit02.pdf
https://doi.org/10.1080/21582041.2023.2192043
https://doi.org/10.1080/21582041.2023.2192043
https://doi.org/10.1057/s41311-023-00503-2
https://doi.org/10.1057/s41311-023-00503-2

Faustino H. (1991), On the Controversy between Ballance-Forstner-Murray and
Bowen about Measuring Comparative Advantage, ,,Estudos de Economia”,
XI(2): 203-212.

Freeman R., Manova K., Prayer T., Sampson T. (2022), UK Trade in the Wake of
Brexit, Single Market Economics Papers. Referat wygloszony na: Academic
Conference on the ,,30th Anniversary since the Establishment of the Single
Market”, Praga.

Garcia M.J. (2023), Post-Brexit Trade Policy in the UK: Placebo Policy-Making?,
,Journal of European Public Policy”, 11(30): 2492-2511, https://doi.org/
10.1080/13501763.2023.2235380

Gehl Sampath P., Vallejo B. (2018), Global Value Chains and Upgrading: What,
When and How? ,MERIT Working Papers”, 016: 1-31, https://doi.
org/10.1057/s41287-018-0148-1

lapadre L. (2006), Regional Integration Agreements and the Geography of World
Trade: Statistical Indicators and Empirical Evidence, [w:] P. de Lombaerde
(red.), Assessment and Measurement of Regional Integration, London: Rout-
ledge.

Kabaklarli E., Duran M.S., Ucler Y.T. (2018), High-technology Exports and Eco-
nomic Growth: Panel Data Analysis for Selected OECD Countries, ,,Forum
Scientiae Oeconomia”, 2(6): 4760, https://ojs.wsb.edu.pl/index.php/fso/ar-
ticle/view/150/102

Konferencja Narodéw Zjednoczonych ds. Handlu i Rozwoju (UNCTAD) (2024),
Merchandise trade matrix, annual. Data Centre, https://unctadstat.unctad.
org/datacentre/dataviewer/US.TradeMatrix (dostep: 16.08.2024).

Kren J., Lawless M. (2022), How Has Brexit Changed EU-UK Trade Flows?,
,,ESRI Working Paper”, 735, https://www.esri.ie/publications/how-has-brex-
it-changed-eu-uk-trade-flows

Lall S. (2000), The Technological Structure and Performance of Developing
Country Manufactured Exports, 1985-98, ,,Oxford Development Studies”,
28: 337-369, https://doi.org/10.1080/713688318

Musiat-Karg M. (2016), Operacje Brexit. Brytyjskie referenda z 1975 i 2016 roku,
»Acta Politica Polonica”, 3(37): 518, https://doi.org/10.18276/ap.2016.37-01

Nicolaides P.A., Roy T. (2017), Brexit and Trade: Between Facts and Irrelevance,
»ntereconomics”, 2(52): 100-106, https://doi.org/10.1007/s10272-017-0654-y

Radlo M.-J., Szarek-Piaskowska A. (2022), Competitiveness of International
Merchandise Trade: The Case of Poland, ,,Ekonomia — Wroclaw Economic
Review”, 28(2): 7-22, https://doi.org/10.19195/2658-1310.28.2.1

Salikhova E. (2022), Foreign Trade in High-Tech Products: Economic and Sta-
tistical Aspects, ,,Statystyka Ukrainy — Statistics of Ukraine”, 3—4: 78—89.

54


https://doi.org/10.1080/13501763.2023.2235380
https://doi.org/10.1080/13501763.2023.2235380
https://doi.org/10.1057/s41287-018-0148-1
https://doi.org/10.1057/s41287-018-0148-1
https://ojs.wsb.edu.pl/index.php/fso/article/view/150/102
https://ojs.wsb.edu.pl/index.php/fso/article/view/150/102
https://unctadstat.unctad.org/datacentre/dataviewer/US.TradeMatrix
https://unctadstat.unctad.org/datacentre/dataviewer/US.TradeMatrix
https://www.esri.ie/publications/how-has-brexit-changed-eu-uk-trade-flows
https://www.esri.ie/publications/how-has-brexit-changed-eu-uk-trade-flows
https://doi.org/10.1080/713688318
https://doi.org/10.18276/ap.2016.37-01
https://doi.org/10.1007/s10272-017-0654-y
https://doi.org/10.19195/2658-1310.28.2.1

Springford J. (2024), Brexit, Four Years on: Answers to Two Trade Paradoxes,
https://www.cer.eu/insights/brexit-four-years-answers-two-trade-paradoxes
(dostep: 3.11.2024).

Stack M.M., Bliss M. (2020), EU Economic Integration Agreements, Brexit
and Trade, ,,Review of World Economics”, 156: 443—-473, https://doi.org/
10.1007/s10290-020-00379-x

Szarek-Piaskowska A., Folfas P. (2022), Technologiochtonnos¢ chinskiego ekspor-
tu dobr w latach 1995-2019, ,,Optimum. Economic Studies”, 107(1): 3—14,
https://doi.org/10.15290/0es.2022.01.107.01

Trindade J.R., Pereira de Oliveira W. (2017), Padrdo de especializag¢do prima-
rio-exportador e dindmica de dependéncia no periodo 1990-2010, na econo-
mia brasileira, ,,Ensaios FEE”, 37(4): 1059-1092.

World Trade Organization (WTO), Regional Trade Agreements Database, https://
rtais.wto.org/Ul/PublicMaintainRTAHome.aspx (dostep: 27.10.2024).

Yu R., Cai J., Leung P.S. (2009), The Normalized Revealed Comparative Advan-
tage Index, ,,The Annals of Regional Sciences”, 43(1): 267-282.

Zapata A.N., Arrazola M., Hevia J. de (2023), Determinants of High-tech Ex-
ports: New Evidence from OECD Countries, ,,Journal of the Knowledge
Economy™, 15: 1103-1117, https://doi.org/10.1007/s13132-023-01116-z

Zuba K. (2017), Brexit: przyczyny oraz potencjalne konsekwencje wyjscia Wiel-
kiej Brytanii z Unii Europejskiej, ,,Studia Politologiczne”, 45: 287-313.

55


https://www.cer.eu/insights/brexit-four-years-answers-two-trade-paradoxes
https://doi.org/10.1007/s10290-020-00379-x
https://doi.org/10.1007/s10290-020-00379-x
https://doi.org/10.15290/oes.2022.01.107.01
https://rtais.wto.org/UI/PublicMaintainRTAHome.aspx
https://rtais.wto.org/UI/PublicMaintainRTAHome.aspx
https://doi.org/10.1007/s13132-023-01116-z

	Okladka
	Spis treści
	Joanna Bojarska, Wiktoria Kowalczyk, Dominik Dusza, Wojciech M. Wolf. Gender Pay Gap in European Economy System with Focus on Poland from Global Perspective: in the Pursuit of Sustainability
	Aleksandra Szarek-Piaskowska. Eksport produktów najbardziej zaawansowanych technologicznie z Wielkiej Brytanii w latach 2000–2023



