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ANTYEFEKTYWNOSCIOWE ODDZIALYWANIE INFLACYJNEGO RUCHU CEN
1. ZAKRES PRZEDMIOTOWY ROZWAZAN

Inflacja jest procesem wystepujacym w gospodarce towarowo-pie-
nieznej, ujawniajacym sie w obiegu pienigdza i kwalifikowalnym
poprzez rozpoznanie zachowania sie w czasie pochodnych od niego
kategorii. Przejawia sie we wzroscie; ogolnego poziomu cen, nad-
wyzki strumienia efektywnego popytu nad podazg débr i ustug, po-
dazy pieniadza przekraczajacej niezbedne dla obstugi stosunkow
wymiennych rozmiary, dochodowych efektéw redystrybucyjnych wywodtu-
Jacych negatywne nastepstwa w podziale wytworzonego produktu spo-
dtecznego 1 w rynkowym przemieszczaniu zasobow gospodarczych,* a
takze w spadku sity nabywczej pieniadzal. Jgst jednoczesnie pro-
cesem wywoktywanym wielozréddowymi przyczynami .

Zakres przedmiotowy rozwazan zostat zawezony do skutkéw wywo-
+ywanych redystrybucyjnymi efektami zwyzkowego ruchu cen (w zaopa-
trzeniu i zbycie) w dziatalnosci gospodarczej wybranych przed-
siebiorstw wkasnosci ogélnonarodowej. Mieszcza sie w nim odnosza-

Doc. dr hab. w Katedrze Ekonomii Ut.

1 Za takim ujeciem inflacji przemawia analiza tego procesu przeprowadzona
przez J _.Winieckiego w pracy: Zréd¥a inflacji w gospodarce rynkowej
i w gospodarce planowej, PWN, Warszawa 1986; J. W. Ko4+odko w pracy
Polska w $wiecie inflacji, KiW, Warszawa 1987 definiujac inflacje wymienia wy-
réznione jej aspekty w innym nieeo sformutowaniu - por. s. 30-31.
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Por, : Winiecki, Zréodda Inflacji; Ko+odko, Polska w
awiecie...; M. Kucharski, Pieniadz, dochéd, proporcje wzrostu, PWE,
Warszawa 1972; M. Pohorille, Inflacja a sprawiedliwo$¢ spoteczna,
"Polityka™ 1982, nr 25; J. Winiecki, Zréod¥a i przejawy inflacji w

gospodarce planowej, '"Gospodarka Planowa™ 1984, nr 1.



ce sig do przedsiebiorstw dwa z wymienionych na wstepie segmen-
tow inflacji, tj. zwyzkowy ruch cen i skutki wywokane przez niego
dochodowymi efektami redystrybucyjnymi. Pominiete zostaty w pre-
zentowanych rozwazaniach pozostate segmenty inflacji, jak réwniez
wykraczajace poza zakres dziatalnosci przedsiebiorstwa zrédda in-
flacji.

Celem opracowania jest wykazanie, na podstawie analizy zrodio-
wych wielkosci finansowych, ze skutkiem zwyzkowego ruchu cen sa
antyefektywnosciowe zachowania przedsiebiorstw, wywotane powstaty-
mi z jego tytudu dochodowymi efektami redystrybucyjnymi. Teza
przewodnia opracowania sprowadza sie do sformutowania, Zze skut-
kiem inflacyjnego ruchu cen sa antyefektywnosSciowe zachowania
przedsiebiorstw.

Opracowanie ma charakter empiryczny. Sa w nim wykorzystane
przepracowane wskaznikowo wielkosci finansowe typu globalnego i
Jjednostkowego oraz wielkosci zuzycia surowcow, uzyskane na po-
trzeby badan nt.: Reakcje przedsiebiorstw na zmiany cen w zaopatrzeniu3
oraz Efektywnosci centralnych Instrumentéw w regulacji dziatalnoscia przedsie-
biorstw przeprowadzonych przez pracownikéw Instytutu Ekonomii Po-
litycznej Uniwersytetu todzkiego. (Autor niniejszego artykutu
opracowat ich czes¢ ilosciowa 1 Ffinansowg), w pierwszym z wymie-
nionych tematéow objeto badaniami - w latach 1985-1987 - 18 przed-
siebiorstw, w drugim 43 zakdady.

Do przetworzonych wyjsciowych wielkosci finansowych typu glo-
balnego naleza: wartos¢ produkcji sprzedanej w cenach realizacji,

W pracach zespotu uczestniczyli: prof, dr hab. W. Caban - kierownik, doc..
dr Z. Borowska, doc. dr hab. S. Krajewski, doc. dr hab. A. Fornalczyk, doc. dr
hab. W. Kasperkiewicz, dr J. Kwasniewski, doc. dr hab. R. Zielinski. We wcze-
Sniejszym okresie w sktad zespotu wchodzili: dr H. Bartczak, dr E. Matecka,
ar Z. Zasadzinska, dr A. Bogus. Badaniami obejmowano na przestrzeni lat 1982-
-1987 ok. 50 przedsiebiorstw przemystu przetwdrczego, a w jego ramach: lek-
kiego, chemicznego, elektromaszynowego. Kryteria kwalifikacji przedsiebiorstw
do badan byty nastepujace: typ wkasnosci * czyli panstwowe; charakter pro-
dukcji pod wzgledem zaopatrzenia rynku konsumpcyjnego - o przewadze rynkowych;
wielko$¢ - od matych poprzez $rednie i duze, ze wzgledu na zatrudnienie. GHow-
nym kryterium by#o najszersze uczestnictwo danych przedsiebiorstw w przemia-
nach4systemowych gospodarki .

W pracach zespotu uczestniczyli: prof, dr hab. L. Miestkowski - kierow-
nik, doc. dr hab. R. Zielinski i wczesniej dr J. Dankowski. Badaniami objeto
ok. 20 przedsiebiorstw, ktére nie wchodzity do zbiorowosci 50 przedsiebiorstw.
Kryteria doboru byty podobne jak w przypadku poprzednich 50.



koszty w podziale na catkowite, amortyzacji, zuzycia paliw i
energii, zuzycia materiatdw i wynagrodzen pracowniczych (wlicza-
nych w koszty), wynikowe wielkosci finansowe, takie jaks akumula-
cja finansowa, zysk bilansowy 1 zysk netto oraz obcigzenia po-
datkiem obrotowym, dochodowym i od ponadnormatywnego wzrostu wy-
nagrodzen, a takze dotacje.

Do przetworzonych wyjsciowych wielkosci finansowych typu jed-
nostkowego (zebranych jedynie w 18 przedsiebiorstwach) nalezg
wielkosci sktadajace sie na strukturg ceny wyrobu gotowego, tj.
Jjednostkowe koszty: zuzycia wybranego surowca, zuzycia materiato-
wego, przerobu oraz jednostkowy koszt catkowity, jJednostkowy zysk
brutto, jednostkowy podatek obrotowy, jednostkowe dotacje. Nalezg
do nich takze ceny wybranych surowcéw i materiatéw (23) oraz ceny
wytworzonych z nich wyrobdéw gotowych (50). W analizie statystycz-
nej wykorzystano 31 wskaznikéw dynamiki i 38 wskaznikéw typu stop
rentownosci i obciagzen podatkowych, typu udziatowego oraz innych
relacji typu finansowego. W wyborze wielkosci wyjsciowych i
wskaznikow kierowatem sig, potwierdzonym w badaniach kryterium, ze
reakcje przedsiebiorstw na zmiany cen oraz bedgce 1ich rezultatem
efekty redystrybucyjne ujawniaja sig w ksztattowaniu sig relacji
wystepujacych miedzy Ffinansowymi wielkosciami globalnymi i jedno-
stkowymi (ujetymi wskaznikowo).

2. SKALA WZROSTU CEN W ZAOPATRZENIU I ZBYCIE
2.1. Szacunek wzrostu cen w zaopatrzeniu

Podstawe szacunku wzrostu cen w zaopatrzeniu stanowity 4 zZro-
dka, tj.s dynamika cen 23 surowcow i materiatow nabywanych przez
18 przedsiebiorstw, dynamika jednostkowych kosztow materiatowych i
ksztattowanie sie 1ich udziatéw w cenach 50 wyrobéw gotowych, dy-
namika kosztéw materiatowego zuzycia w skali przedsiebiorstwa oraz
ksztattowanie sie jego udzialow w wartosci sprzedazy, a takze
opinie wyspecjalizowanych pracownikéw 43 przedsiebiorstw.

W 1987 r. w poréwnaniu z 1986 r. ceny nabywanych surowcow i
materiatédw wzrosty: o 19-21% dla 3 surowcéw (tj. dla 13% ich li-
czebnosci), o 29-34% dla 7 surowcow (30% ich liczebnosci), o 37-



-46% dla 6 surowcow (tj- dla 26% ich liczebnosci) i o 55-79% dla
4 surowcow (17%), Przecietny wzrost cen 23 surowcow i materiatow
mozna oszacowaC¢ na ok. 30-34%. Oszacowany na podstawie dynamiki
cen wybranych surowcéw i materiatdéw wzrost cen w zaopatrzeniu po-
twierdza sie w jednostkowych i1 globalnych kosztach zuzycia ujmo-
wanych w dynamice i udziatowe.

Dla ok. 50% poddanych analizie wyrobéw gotowych, procent wzro-
stu kosztéw jednostkowego zuzycia wybranego surowca byk zbiezny
z procentem wzrostu cen surowcOw zuzywanych do wytworzenia da-
nych wyrobéw gotowych. W odniesieniu do 20% tych wyrobéw procent
wzrostu kosztow jednostkowego zuzycia danego surowca byd nizszy
od procentu wzrostu cen tego surowca w przedziale 10-30%. Dla
tego samego (20%) przedziatu liczebnosci wyrobdéw gotowych procent
wzrostu zuzycia danego surowca by+ wyzszy od procentu wzrostu
ceny tego surowca w przedziale 3-30%. Pordwnanie tempa wzrostu
kosztow zuzyaia danego surowca z tempem wzrostu cen tych samych su-
rowcéw potwierdza dokonane wczesniej oszacowanie przecietnego

wzrostu cen surowcow. Dalszym potwierdzeniem poprawnosci tego sza
cunku jest ksztattowanie sie dynamiki jednostkowego zuzycia ma-
teriatowego (obejmujacego zuzycie catosci surowcow, paliw i
energii oraz odpisy amortyzacyjne) w relacji z dynamika kosztu
zuzycia danego surowca. Tempo wzrostu jednostkowego zuzycia ma-
teriatowego jest zbiezne z tempem wzrostu jednostkowego zuzycia
danego surowca. Wystepujace w nich rozbieznosci rozktadaja sie
proporcjonalnie, tak jak w przypadku tempa wzrostu ceny danych
surowcéw i jednostkowych kosztéw ich zuzycia.

Szacunek wzrostu cen surowcéw, w przecietnym jego wymiarze,
jest mozliwy do rozciagniecia na ogot cen z tytulbu potwierdzenia
uzyskanego w analizie dynamiki wielkosci globalnych. W 1987 r. w
porownaniu z 1986 r. koszty materiatowe wzrosty przecietnie o
31,3%, odpisy amortyzacyjne o 25,9%, a koszty zuzycia paliw 1
energii o 34%. Wyzszy przecietny wzrost kosztow paliw i1 energii
od przecietnego wzrostu kosztéw materiatowych (zawierajacych te
pierwsze) jest wyrazem nieznacznej zmiennosci proporcji wzrostu
kosztow i cen wyrdéznionych grup zuzycia materiatowego.

Na podstawie opinii kompetentnych pracownikow 43 przedsie-
biorstw uzyskano rozktad wzrostu cen w zaopatrzeniu, pozwalajacy
oszacowaC przecietny wzrost ich cen na wczesniej wskazanym po-



ziomie, W 1987 r. w 75% przedsiebiorstw zwyzki cen w zaopatrze-
niu miescity sie w przedziale 15-45%, a w 25% zakktaddéw w prze-
dziale 46-90%. Obejmowaty one swoim zakresem 70-100% zaopatrzenia
materiatowego. Przecietna ich wzrostu moze by¢é oszacowana na
30-34%.

2.2. Szacunek wzrostu cen wyrobow gotowych
oraz relacje wzrostu cen w zaopatrzeniu i zbycie

Szacunek wzrostu cen wyrobéw gotowych oraz relacji wzrostu cen
w zaopatrzeniu i zbycie zostat dokonany na podstawie analizy dy-
namiki cen 50 wybranych wyrobéw gotowych, analizy poréwnawczej
dynamiki produkcji sprzedanej i cen wyrobdéw gotowych, dynamiki
cen w zaopatrzeniu i zbycie oraz dynamiki kosztéw i ich udziatéw
w produkcji sprzedanej, a takze opinii Kkierownictw 43 przedsie-
biorstw.

W 1987 r. w pordéwnaniu z 1986 r. ceny 50 wybranych wyroboéw
gotowych odpowiednio wzrosty: o 5-19% dla 5 wyrobow (tj. dla 10%
ich liczebnosci)n o 20-29% dla 15 wyrobow (tj. dla 30%); o 30-39%
dla 21 wyrobéw (tj. dla 42%); o 40-46% dla 5 wyrobow (tj dla 10%)
i powyzej 50% dla 3 wyrobow (tj. dla 6% ich liczebnosci), w przy-
padku jednego wyrobu gotowego odnotowano spadek jego ceny o 14
procent. Na podstawie ksztattowania sie rozktadu tempa wzrostu
cen 50 wyrobow mozna oszacowa¢ ich przecietny wzrost na ok. 30-
-34%. Oszacowany wyzej przecietny wzrost cen tych wyrobow moze byc¢
rozszerzony na catos¢ produkcji w kontekscie ksztakttowania sie
dynamiki produkcji sprzedanej.

W 1987 r., w poréwnaniu z 1986 r. produkcja sprzedana wzrosta
w przedziatach: 3-17% w 3 przedsiebiorstwach (tj. w 19% ich zbio-
rowosci); 20-29% w 7 przedsiebiorstwach (tj, w 42%)j 30-39% w
3 zaktadach (tj- w 19%); 41-54% w 3 przedsiebiorstwach (tj. w
19% ich zbiorowosci). Przy neutralizowaniu sie krancowych prze-
dziatow wzrostu produkcji sprzedanej (obejmujgcych te same liczeb-
nosci przedsiebiorstw) mozna uzna¢, ze przecietna wzrostu pro-
dukcji sprzedanej zamyka sie w przedziale 30-34%. Pozastatysty-
czne obserwacje, prowadzone w Fformie rozméw z kompetentnymi pra-
cownikami przedsiebiorstw, pozwalajg na uznanie za prawidfowe u-



tozsamienie tempa wzrostu cen z tempem wzrostu produkcji sprzeda-
nej, gdyz wynika r nich, ze wartosciowy wzrost produkcji sprze-
danej osiggany jJest co najwyzej przy statosci voluminu produkcji
(najczesciej jednak przy jej spadku w poréwnaniu z planem pro-
dukcji 1 jejJ poziomem w stosunku do roku ubiegtego).

W opinii kompetentnych pracownikéw 43 przedsiebiorstw oraz w
szacunkach przez nich dokonywanych wzrost cen wyrobow sprzedawa-
nych nie przekraczat 49% w 90% ich zbiorowosci. W grupie pozo-
statych 10% zaktadéw zamykat sie on w przedziale 49-85%. Prze-
cietny ich wzrost mozna oszacowa¢ w granicach podanych wczesniej
(30-34%) .~

Rozktad ksztattowania sie relacji cen 23 zakupywanych surow-
cow 1 materialtdbw oraz 50 wyrobdéw gotowych potwierdza oszacowany
powyzej przecietny wzrost ich cen w przedziale 30-34%. w przy-
padku 30 wyrobéw gotowych (tj. 64% ich liczebnosci) wzrost ich
cen byk nizszy w przedziale 1-30% od wzrostu cen surowcOw i ma-
teriatéw, z ktérych byty wytworzone. W przypadku 17 wyrobéw go-
towych (36% ich liczebnosci) wzrost ich cen byt wyzszy od wzro-
stu cen surowcow w przedziale 1-50%. W zwigzku z powyzszym réoz-
nice we wzroscie cen jednych i drugich niwelowaty sie, co wskazuje
na zblizone tempo wzrostu cen surowcow i wyrobow gotowych. Mozna
wiec przyja¢, ze miato miejsce rekompensowanie wzrostu cen su-
rowcow zwiekszaniem sie cen wyrobéw gotowych.

W grupie 18 przedsiebiorstw (w 1987 r. w pordéwnaniu z 1986 r.)
udziaty kosztow zuzycia materiatowego w produkcji.sprzedanej wzra-
stajg przecietnie o 4%. Jednoczesnie tempo wzrostu kosztow ma-
teriatowych jest o ok. 4% wyzsze od tempa  wzrostu produkcji
sprzedanej. Roznice w ksztakttowaniu sie relacji dwéch par wiel-
kosci wskazuja na przewyzszanie wzrostu cen wyrobow gotowych przez
wzrost cen surowcow. Nie mogka wiec zachodzi¢ pe#na rekompensata
wzrostu cen surowcow wzrostem cen wyrobdow gotowych.



3. REAKCJE PRZEDSIEBIORSTW NA ZMIANY CEN W ZAOPATRZENIU

3.1 Wzrost cen wyrobéw gotowych
jako reakcja na wzrost cen w zaopatrzeniu

W opinii kompetentnych pracownikéw 43 przedsiebiorstw jednym
z czynnikow (przez wszystkich wymienionym) wzrostu kosztéw pro-
dukcji by# wzrost cen w zaopatrzeniu. Wywodat on w tych przedsie-
biorstwach przecietny wzrost kosztéw (w 1987 r. w poréwnaniu z
1986 r.) o 28,5% - wyzszy niz w 1986 r. w stosunku do 1985 r.
(© ™). Produkcja sprzedana w tych przedsiebiorstwach wzrosta w
1987 r. (w pordéwnaniu z 1986 r.) o 29%, czyli w tempie zbieznym
z tempem wzrostu kosztéw calkowitych. W grupie tych przedsie-
biorstw, w 36% ich zbiorowosci, w 1987 r. tempo wzrostu kosztéw
przewyzszato tempo wzrostu produkcji sprzedanej (gdy w 1986 r. ta-
kich zaktadow byko 56%).

W grupie 17 przedsiebiorstw produkcja sprzedana wzrosta w
1987 r. w stosunku do 1986 r. o ok. 27% (w wymiarze przecietnym),
a koszty produkcji o ok. 24%. Koszty materiatowe zwiekszyty sie
natomiast o ponad 31%. Tempo wzrostu kosztéow materiatowych prze-
wyzszato wiec tempo wzrostu produkcji sprzedanej i kosztow cak-
kowitych.

Wzrost kosztéw produkcji, a w szczegélnosci kosztédw materia-
towych, bedacy wynikiem wzrostu cen w zaopatrzeniu jest gtoéwna
przyczyna wzrostu cen wyrobéw gotowych. Wzrost cen wyrobdéw goto-
wych jest wiec reakcja przedsiebiorstw na wzrost cen w zaopa-
trzeniu.

3.2. Wzrost wynagrodzen pracowniczych
jako reakcja wywotana wzrostem cen

W poddanych analizie badawczej grupach przedsiebiorstw wie-
kszos¢ (ok. 60%) stanowia zakdady produkujgace na rzecz bezpo-
Sredniej konsumpcji. Pozostate wytwarzajg produkty zaopatrzeniowe
i konsumpcyjne. Wzrost cen wyrobow gotowych moze wiec by¢ bezpo-
Srednio odnoszony do pobieranych przez pracownikéw wynagrodzen,
tak samo jak wzrost cen detalicznych $Srodkéw konsumpcji, cho¢ nie



musi by¢ ze wzrostem tych pierwszych bezposrednio kojarzony. w
analizie wielkosci finansowych moga byc potwierdzone jedynie
przestanki kojarzenia wzrostu cen wyrobéw gotowych wytwarzanych
w danych przedsiebiorstwach i wzrostu cen sSrodkéw konsumpcji z wy-
nagrodzeniami pracowniczymi .

W 1987 r. w pordéwnaniu z 1986 r. w przypadku 29 wyrobdéw goto-
wych (tj. w 58% ich liczebnosci poddanej analizie) spadt udziat,
jednostkowego kosztu przerobu w cenie wyrobu gotowego. W odnie-
sieniu do 34 wyrobow (tj. w 68% ich liczebnosci) spad+ udziat
jednostkowego kosztu przerobu w jednostkowych kosztach catkowi-
tych. Skala spadku jednostkowych kosztéw przerobu przewyzszata
skale wzrostu ich udziatéw tak w odniesieniu do cen, jak 1 jed-
nostkowych kosztéw catkowitych.

W grupie 16 przedsiebiorstw utrzymywat sie, w 1987 r. w sto-
sunku do 1986 r., staty udziat wynagrodzen pracowniczych w pro-
dukcji sprzedanej w 56% przedsigbiorstw. W 38% zakdtadow miat
miejsce spadek udziatu wynagrodzen wliczanych w koszty w wartosci
produkcji sprzedanej. Udziat wynagrodzen (wliczanych w koszty
produkcji) w kosztach catkowitych ksztattowat sie w nieco od-
miennych proporcjach w stosunku do jego wudziatdw w produkcji
sprzedanej. 1 taks w 38% przedsiebiorstw wystgpit spadek ich
udziatow; w tej samej liczebnosci przedsiebiorstw (38%) udziat ten
utrzymywat sie na stalym poziomie; w 25% zakkadéw wzrésk. Spadek
i wzrost udziatow wynagrodzen wahat sie w granicach 1-3%. Dla
analizowanej grupy przedsiebiorstw udziaty wynagrodzen w kosztach
catkowitych mieszczg sie w przedziale 13-21%; przy czym Sredni
ich udziat dla caltej grupy wynosi 14-18%. Udziaty wynagrodzen w
wartosci sprzedazy mieszczg sie natomiast w przedziale 3-14%;
przy czym przecietnie nie przekraczaja 11%.

W 1987 r. w pordwnaniu z 1986 r. tempo wzrostu wynagrodzen
by+o nizsze od tempa wzrostu produkcji sprzedanej w 10 na 16
przedsiebiorstw (tj. w 63% ich zbiorowosci). W 25% przedsie-
biorstw tempo wzrostu wynagrodzen przewyzszato tompo wzrostu pro-
dukcji sprzedanej nie wiecej niz o0 4%. Roéznica przewyzszania
tempa wzrostu wynagrodzen przez tempo wzrostu produkcji sprzeda-
nej dochodzida natomiast do 25%.

W odrebnej grupie 43 przedsiebiorstw tempo wzrostu produkcji
sprzedanej byto wieksze o 2% w 1986 r. 1 o0 6% w 1987 r. od tem-



pa wzrostu wynagrodzen (podane w przecietnych rozmiarach). Udziat
wynagrodzen w produkcji sprzedanej utrzymywat sie w grupie tych
przedsiebiorstw na statym poziomie 0,11 przez trzy lata (tj. w
1985, 1986 i 1987 r.).

Wynagrodzenia pracownicze liczone na 1 zatrudnionego (w gru-
pie 16 przedsiebiorstw) nie przekraczaty w 1986 r. 260 tys. zt,
aw 1987 r. 360 tys. z¢. W 58% tych przedsiebiorstw w 1986 r.
zysk netto nie przekraczat 50% sumy wynagrodzen, a w 1987 r. byk
nizszy od sumy wynagrodzeh w 80% zak¥adow.

Przy podanym wyzej ksztattowaniu sie dynamiki wynagrodzen oraz
ich udziatéw w produkcji sprzedanej 1 kosztach catkowitych, a
takze udziatéw jednostkowych wynagrodzen w cenie 1 w jednostko-
wych kosztach oraz wynagrodzen na zatrudnionego 1 relacji zysku
netto do wynagrodzen, mozna stwierdzi¢, ze wzrost plac wykazuje
sie jedynie nadazaniem za wzrostem cen wyrobéw gotowych, a tym
samym za wzrostem cen sSrodkéw konsumpcji. Jest tym samym reakcja
przedsiebiorstw na wzrost cen Srodkoéw konsumpcji. Dla wzrostu do-
chodéw z pracy nie mogty mie¢ znaczenia pominiete w analizie wy-
ptaty z zysku dla =zatogi (przy podanych wyzej relacjach miedzy
wynagrodzeniami a zyskiem netto). Uwaga przedsiebiorstw musiata
sie wiec koncentrowa¢ na wynagrodzeniach wliczanych w koszty,
ktérych wzrost byt odpowiedzig na wzrost cen Srodkéw konsumpcji
i musiat znalez¢ odbicie we wzroscie cen wyrobow gotowych wytwa-
rzanych w danych przedsiebiorstwach.

3.3. Zmiany asortymentowe produkcji

W analizie porownawczej wielkosci finansowych moglty zostac wy-
chwycone jedynie te zmiany asortymentowe, ktére znajduja odbicie
w ksztakttowaniu sie obcigzen podatkiem obrotowym.

W przypadku 24 wyrobow gotowych (na 50 analizowanych), obje-
tych podatkiem obrotowym, tempo wzrostu jednostkowego podatku
obrotowego (liczone w 1987 r. w stosunku do 1986 r.) jest dla 80%
tych wyrobéw zbiezne =z tempem wzrostu cen. Wynika z tego, ze nie
wystepowaty istotne zmiany w stawkach obcigzen tym podatkiem. Sta-
+0S¢ obcigzen podatkiem obrotowym potwierdza sie w pedni w nie-
zmiennosci udziatéw jednostkowego podatku obrotowego w cenie. Tyl-



ko w odniesieniu do 2 wyrobéw gotowych odnotowano piecioprocentowe
réznice w stawkach obcigzen podatkiem obrotowym w 1987 r. w sto-
sunku do roku 19B6.

Przy ustabilizowanych obcigzeniach podatkiem obrotowym w 90%
przedsiebiorstw (tj. w 14 na 16) nastgpito przewyzszenie tempa
wzrostu tego podatku przez tempo wzrostu produkcji sprzedanej, w
zwigzku z powyzszym udziat podatku obrotowego w wartosci sprzeda-
zy mogt sie ksztattowa¢ dla 8 przedsiebiorstw (tj, dla 50% ich
zbiorowosci) na statym poziomie, a dla 6 z nich (fj. w ok. 40%)
by+ mniejszy w 1987 niz w 1986 r. W 1987 r. w 80% przedsie-
biorstw wystgpit spadek udzialdéw podatku obrotowego w akumulacji
finansowej (w poréwnaniu z 1986 r.).

Spadek udziatdw podatku obrotowego w akumulacji jest wyrazem
dokonywania przestawien w strukturze asortymentowej produkcji. Po-
legaty one na rozszerzaniu zakresu i wielkosci produkcji wyroboéw
gotowych zwolnionych z obcigzen omawianym podatkiem z tytudu eks-
portu lub zmiany przeznaczenia wyrobu (z konsumpcyjnego na zao-
patrzeniowe ).

U. DESTRUKCYJINE ODDZIALYWANIE EFEKTOWN REDYSTRYBUCYJNYCH
NA RACJONALNOSC GOSPODAROWANIA

4_.1. Zakres 1 charakter redystrybucyjnych oddziatywan
na wyniki finansowe przedsiebiorstw

W grupie 18 przedsiebiorstw tylko w 11 w odniesieniu do pro-
dukcji sprzedanej i kosztow, a w 10 w przypadku wynikoéw finanso-
wych 1 obcigzen wuzyskano informacje za lata 1985-1987. W podgru-
pie 10 1 11 przedsiebiorstw na przestrzeni owych lat wystgpita
wzrostowa tendencja dynamiki: produkcji sprzedanej w 90% przed-
siebiorstw, akumulacji finansowej, zysku bilansowego i zysku netto
w 70% przedsiebiorstw oraz podatku obrotowego i dochodowego w 80%
zaktadéw. W podgrupie 11 przedsiebiorstw na przestrzeni tych lat
miakta miejsce wzrostowa tendencja dynamiki kosztéw - kosztow:
catkowitych w 73% przedsiebiorstw, materiatowych w 64% przedsie-
biorstw, zuzycia paliw 1 energii oraz wynagrodzen pracowniczych
w 82% zak¥adow.



W 1987 r. w porownaniu z 1986 r* w 16 przedsiebiorstwach (do
ktérych naleza poprzednio analizowane) tempo wzrostu produkcji
sprzedanej bydo nizsze od tempa wzrostu: akumulacji finansowej
dla ok. 70% przedsiebiorstw; zysku bilansowego dla ok. 90% zak#a-
dow; zysku netto dla ok. 95% przedsiebiorstw. Utrzymywanie sie w
zblizonej skali tendencji wzrostowej po stronie wielkosci wyniko-
wych, kosztébw 1 obcigzen, a takze przewyzszanie tempa wzrostu
produkcji sprzedanej przez tempa wzrostu wielkosci wynikowych
jest rezultatem redystrybucyjnych oddziatywan na wielkosci finan-
sowe przedsiebiorstw przez zwyzkowy ruch cen w zaopatrzeniu 1
zbycie, zmiany w strukturze asortymentowej oraz centrum.

Wynikiem dziatania efektéw redystrybucyjnych ruchu cen jest
skala wzrostowej tendencji w dynamice analizowanych wielkosci.
Przewyzszanie tempa wzrostu produkcji sprzedanej przez tempa wzro-
stu akumulacji finansowej 1 zysku bilansowego jest giownie rezul-
tatem przestawien w strukturze asortymentowej produkcji, w prze-
wyzszaniu tempa wzrostu produkcji sprzedanej przez tempa wzrostu
tych dwoéch wielkosci wynikowych moga mie¢ réwniez udziat relatyw-
ne zmiany cen (z tytulbu przestawien asortymentowych) oraz rela-
tywne zmiany po stronie kosztéw i cen. Przewyzszanie tempa wzro-
stu produkcji sprzedanej przez tempo wzrostu zysku netto jest
natomiast rezultatem dziatan redystrybucyjnych centrum. Potwier-
dzeniem powyzszego wniosku sg relacje miedzy tempami wzrostu aku-
mulacji finansowej, zysku bilansowego 1 2zysku netto oraz podatku
dochodowego (okreslonymi dla 1987 r. w poréwnaniu 2z 1986 r. w
odniesieniu do 16 przedsiebiorstw).

Tempo wzrostu akumulacji finansowej jest nizsze od tempa wzro-
stu zysku bilansowego dla ok. 70% przedsiebiorstw, od tempa wzro-
stu zysku netto dla ok. 95% zaktadéw, w 82% przedsiebiorstw tempo
wzrostu zysku netto jest wyzsze od tempa wzrostu zysku bilanso-
wego, co jest skutkiem tego, ze tempo wzrostu zysku bilansowego
jest wyzsze od tempa wzrostu podatku dochodowego dla ok. 90% za-
k¥adow. Liniowo$s¢ obcigzen podatkiem dochodowym wyraza sie w iden-
tycznosci tempa wzrostu zysku bilansowego i1 podatku dochodowego
w miare wzrostu zysku bilansowego. Stosowanie ulg w podatku do-
chodowym wpdywa na wystepowanie rozbieznosci w tempach ich wzro-
stu (przy analizowaniu ptaconego podatku dochodowego) . Przewyz-
szanie tempa wzrostu podatku dochodowego przez tempo wzrostu zy-



sku bilansowego wskazuje na stosowanie ulg od tego podatku 1 w
sytuacji odwrotnej na zawezenie zakresu ich wystepowania.

W wyniku stosowania ulg w podatku dochodowym tempo  wzrostu
zysku netto przewyzsza tempo wzrostu zysku bilansowego w prze-
dziale 5-100% w 82% przedsiebiorstw. Skala przewyzszania tempa
wzrostu zysku bilansowego przez tempo wzrostu zysku netto jest
miarg zakresu (aczkolwiek nie jedyng) stosowania redystrybucyj-
nych oddziatywan centrum na wyniki finansowe przedsiebiorstw.

4.2. Antyefektywnosciowe dziatanie efektow redystrybucyjnych

Efekty redystrybucyjne zwyzkowego ruchu cen i1 efekty zwigza-
nych z nimi przestawien asortymentowych oraz oddziatywan panstwa
znajduja odbicie w ksztakttowaniu sie stop rentownosci i obcigzen
podatkowych (te pierwsze sa wskaznikami kroétkookresowego pomiaru
efektywnosci gospodarowania) .

Na przestrzeni lat 1985-1987 wykazato sie roshagcymi, stopami:
akumulacji Ffinansowej ok. 70% przedsiebiorstw; zysku bilansowego
75%; zysku netto ok. 90% zaktadéw; obcigzen podatkiem obrotowym
tylko 20% przedsiebiorstw, obcigzen podatkiem dochodowym 75% z
nich (w grupie 16 przedsiebiorstw).

Przewaga wzrostowej tendencji w rozkdadzie rozpatrywanych stop
rentownosci oraz obcigzen podatkiem dochodowym jest w  gkownej
mierze wynikiem wzrostu cen wyrobéw gotowych. Przewaga malejacej
tendencji w rozktadzie stopy obcigzen podatkiem obrotowym jest
natomiast rezultatem przestawien w strukturze asortymentowej pro-
dukcji.

Rozbieznos¢ tendencji w ksztaltowaniu sie stop obcigzen po-
datkiem obrotowym i dochodowym wskazuje na substytucyjne trakto-
wanie przez centrum podatku dochodowego i obrotowego. Znajduje ono
petniejsze potwierdzenie w odniesieniu do grupy 43 przedsie-
biorstw, w ktérej na przestrzeni 1985-1987 r. nastgpit spadek
przecietnej stopy obcigzehn podatkiem obrotowym (0,23; 0,19; 0,15)
i wzrost przecietnej stopy obcigzen podatkiem dochodowym (0,11;
0,12; 0,13).

Na uksztattowanie sie wzrostowej tendencji stop wynikowych
wielkosci finansowych mogty mie¢ wptyw réwniez dziatania przed-



siebiorstw, racjonalizujace wykorzystanie zasobow. o mozliwosci
ich wystepowania $wiadczg m. iIn. podane nizej okolicznosci. W
90% przedsiebiorstw (z 16) tempo wzrostu produkcji sprzedanej
wyprzedza tempo wzrostu kosztéw catkowitych (w 1987 r. w poréwna-
niu z 1986 r.). W grupie 43 przedsiebiorstw przecietne tempo
wzrostu produkcji sprzedanej Jjest wyzsze o ok. 1% od przecietne-
go tempa wzrostu kosztéw catkowitych.

W grupie 16 przedsiebiorstw w 1987 r. (w pordwnaniu z 1986 r.)
w 63 ich procentach wystagpit spadek udziatu kosztédw catkowitych w
produkcji sprzedanej. Udziat kosztéw materiatowych w produkcj i
sprzedanej zmniejszyt sie w 50% zakdtadow, a wynagrodzen wlicza-
nych w koszty w ok. 45% przedsiebiorstw. W kalkulacjach jednost-
kowych 50 wyrobdow gotowych stwierdzono faktyczne oszczednosci
zuzycia materiatow: o 1% w odniesieniu do 6 wyrobow (tj. do 15%
ich liczebnosci); o0 2-8% w Odniesieniu do 10 wyrobéw (tj. do ok.
25%). Oszczednos¢ jednostkowego zuzycia materiatow uzewnetrznio-
na zostata w 70% przedsiebiorstw (przy uwzglednianiu 2-3 wyrobow
reprezentatywnych dla przedsiebiorstwa).

Przy mozliwosci faktycznego wystepowania np. oszczednosci ma-
teriatéw nie moga one znalez¢ bezposredniego odniesienia w wyni-
kach finansowych przedsiebiorstwa, gdyz =z jednej strony naktadajag
sie na efekty redystrybucyjne, a z drugiej zmiennos¢ efektow re-
dystrybucyjnych prowadzi do przemiennosci w czasie wynikow Fi-
nansowych. Uznaje za przemienne na przestrzeni 3 lat ksztattowa-
nie sie wynikéw Finansowych w ukfadach: wzrost - constans, spadek
- wzrost, wzrost - spadek, constans - spadek. W wymienionych uk#a-
dach przemiennosci ksztaltujg sie stopy: akumulacji Ffinansowej
w 70% przedsiebiorstw, zysku bilansowego i zysku netto w 50% za-
k¥adow, obciagzen podatkiem dochodowym w 60% przedsiebiorstw. Prze-
miennoscig udziatéw w produkcji sprzedanej charakteryzuja sie u-
dziaty: akumulacji finansowej w 80% przedsiebiorstw, zysku bilan-
sowego w 70%, zysku netto w 90%, kosztéw catkowitych, kosztéow zu-
zycia paliw 1 energii oraz wynagrodzen w 75%, kosztéw materiato-
wych w 65% zakdadéw (podane dla grupy 16 przedsiebiorstw w la-
tach 1985-1987).

Wystepowanie efektéw redystrybucyjnych inflacyjnego ruchu cen
i zwigzanych z nimi efektow przemieszczen w strukturze asortymen-
towej oraz centralnych oddziatywan finansowych na przedsiebior-



stwa czyni mato wiarygodnymi wyniki finansowe przedsiebiorstw. Nie
pozwala z wynikami tymi wiaza¢ racjonalizacji wykorzystania za-
sobow, gdyz ich poprawa osiggana jest przy znaczacym udziale
efektow redystrybucyjnych. Wystepowanie efektdéw redystrybucyjnych
wyzwala jednoczesnie antyefektywnosciowe zachowania (reakcje)
przedsiebiorstw polegajace na podwyzszaniu cen wyrobow gotowych,
uzasadnionym wzrostem tych cen podwyzszaniu wynagrodzen pracowni-
czych, dokonywaniu przestawien w strukturze asortymentowej i1 roz-
miekczaniu zasad 1 form centralnej redystrybucji finansowej (w
formie ulg 1 dotacji). Moga sie one réwniez przejawia¢ w zanie-
chaniu przedsiewzie¢ racjonalizujacych wykorzystanie zasobodw.

5. KWALIFIKACJA EFEKTOW REDYSTRYBUCYJNYCH WZROSTU CEN
I SKUTKOW NIMI WYWOLYWANYCH - PODSUMOWANIE

W prezentowanym opracowaniu skupitem uwage na skutkach zwyzko-
wego ruchu cen, wywodywanych powstajacymi 2z jego tytudu efektami
redystrybucyjnymi, w zwigzku 2z czym nie mogdem w dostatecznym
zakresie wyeksponowa¢ tych ostatnich w aspekcie ilosciowym, jak
rowniez przeprowadzi¢ ich uporzadkowania.

Uznajac przedsiebiorstwo za ukdad wzglednie odosobniony (i za-
razem autonomiczny) mozna wyrozni¢ efekty redystrybucyjne ruchu
cen powstate na skutek zmiany warunkéw na jego wejsciu oraz
wyjsciu.

Zmiennos¢ warunkéw wejscia przejawia sie w zmianach cen w
zaopatrzeniu - w rozpatrywanym przedziale czasowym trwat ich nie-
ustanny wzrost. Zmienno$¢ warunkéw wyjscia przejawia sie w zmia-
nach cen zbytu - w rozpatrywanym przedziale czasowym roéwniez na-
stagpit+ ich wzrost.

Efektem wzrostu cen w zaopatrzeniu jest zwiekszenie kosztow
wytwarzania oraz obcigzen podatkowych wliczanych w koszty i na-
liczanych od poszczegd6lnych skdadnikéw ukdadu rodzajowego kosztéw
(od kosztéw wykorzystania czynnika ludzkiego - podatek od ptac i
ZUS, wartosci wykorzystywanego gruntu - podatek gruntowy, od od-
pisOw amortyzacyjnych - obcigzenia amortyzacji na rzecz budzetu
itp.). Efektem wzrostu cen zbytu jest wzrost wynikowych, wiel-
kosci finansowych typu wartosciowego brutto i netto. Do pierw-



szych mozna zaliczy¢ wzrost wartosci produkcji sprzedanej, akumu-
lacji finansowej 1 zysku bilansowego. Do wynikowych wielkosci fi-
nansowych netto (wzrastajacych pod wptywem wzrostu cen zbytu) na-
leza: zysk netto oraz zwiekszanie tworzonych 2z zysku w przedsie-
biorstwie funduszy (rezerwowego,.rozwoju, socjalnych i dla zato-
gi), a takze zwiekszanie obcigzen zysku bilansowego w formie po-
datku dochodowego. Catos¢ efektéow redystrybucyjnego wzrostu cen
mozna podzieli¢ na kosztowe i wynikowe.

Skala efektéow kosztowych i wynikowych inflacyjnego wzrostu
cen wyraza sie w dynamice wymienionych wczesniej wielkosci 1 jest
proporcjonalnie zalezna od wzrostu cen. Przytoczone w tekscie
rozktady dynamiki tych wielkosci nie charakteryzowaty sie pro-
porcjonalnoscig ich tempa wzrostu w stosunku do tempa wzrostu cen
(odpowiednio w zaopatrzeniu i zbycie). Jest to rezultatem nato-
zenia sie na te wielkosci skutkéw oddziatywania redystrybucyjne-
go na wyniki Ffinansowe przedsiebiorstw ze strony centrum, jak
rowniez przedsiewzie¢ przedsiebiorstw.

Oddziatywania redystrybucyjne centrum na wyniki Ffinansowe za-
k*adow polegaja .«a manipulowaniu stawkami obcigzen podatkiem
obrotowym (ich zakres by} niewielki), stosowaniu zwolnien od po-
datku obrotowego z tytudu produkcji eksportowej, ograniczeniu za-
kresu stosowania tego podatku gtéwnie do Srodkéw konsumpcji, za-
wezaniu 1 rozszerzaniu zakresu stosowania ulg od podatku dochodo-
wego. Przy wykorzystaniu manewrowosci podatku obrotowego i ulg
od podatku dochodowego nastepuje wyréwnywanie pochodnych od war-
tosci sprzedazy wynikowych wielkosci finansowych, takich jak zysk
bilansowy 1 zysk netto. Dodatkowym instrumentem oddziaktywan re-
dystrybucyjnych centrum na" wyniki finansowe przedsiebiorstw sg
ulgi (i manewr wielkosciami progowymi) z podatku od ponadnorma-
tywnego wzrostu wynagrodzen, ich zadaniem jest wyréwnywanie
tempa wzrostu i poziomu wynagrodzen pracowniczych.

Oddziatywania redystrybucyjne centrum na  wyniki finansowe
przedsiebiorstw splataja sie z dziataniami samych przedsiebiorstw.
Przedsiebiorstwa dokonuja wzrostu cen zbytu i przestawien asorty-
mentowych oraz wzrostu wynagrodzen i rozmiekczania oddziatywan
redystrybucyjnych centrum dokonywanych przy uzyciu oméwionych
wielkosci manewrowych (obcigzeniami podatkiem obrotowym, ulgami
od podatku dochodowego 1 od ponadnormatywnego wzrostu wynagro-
dzen oraz wielkosciami progowymi wzrostu wynagrodzen).



W prezentowanym opracowaniu nie zostaty uwzglednione rozmiek-
czajace oddziatywania przedsiebiorstw na wielkosci manewrowe
wpdywoéw redystrybucyjnych centrum.

Kyszard Zielinski

ANTI-EFFECTIVENESS IMPACT OF INFLATIONARY PRICE MOVEMENTS

The article aims at showing - on the basis of the analysis of financial
data that an upward movement of prices results in anti-effectlvenees beha-
viours of companies generated by the resulting income redistribution effects.
Tim analysis presented in the article Is of an empirical character and it
rests upon 31 dynamics indices and 38 indices incorporating a profitability
rate and tax deduction, as well as other financial-type relations. The indices
were estimated on the basis of data gathered in two groups of companies (18
and 43 respectively) for the period 1985-1987.

Facing the Impact of redistribution effects in costs (due to increases of
prices for industrial supplies) companies were rasing prices of their final
products at a rate corresponding more or less to a rate of growth of prices
for industrial suplies. Companies were responding to price Increases by rai-
sing wages at a rate lower than the rate of growth of prices. Another measu-
re adopted by them were changes in assortment structure prompted by a desire
to reduce the burden of turnover tax. All those measures taken by companies
were affected by redistributive steps adopted by the central authorities in
relation to financial effects of companies in the form of tax reliefs, which
ultimately led to inability of companies to pursue socially-rational beha-

viours .



