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Od kilku lat Departament Obrony Standéw Zjednoczonych
(Pentagon) prowadzi badania nad potrzeba snu oraz strachem.
Celem tych badan jest ,stworzenie” idealnego Zotnierza po-
zbawionego potrzeby sennej regeneracji oraz zniwelowanie
uczucia prowadzacego do uruchamiania si¢ instynktu samoza-
chowawczego. Zolnierze ,szwadronéw $mierci” w zalozeniu
maja by¢ zdolni do ciagtej, wytezonej i nastawionej na cel pra-
cy, bez wplywu zatrwazajacego kontekstu sytuacji, w jakiej sie
znajdujq oraz wtasnych utomnosci (Crary 2015: 9-11). Patrzac
jednak szerzej, mozna pokusic¢ si¢ o stwierdzenie, ze dziatania
naukowcdw z Pentagonu sa proba osadzenia cztowieka w emo-
cjonalnej i kontekstowej prézni, pozbawienia go nieefektywnych
wewnetrznych i zewnetrznych stymulatorow. Paradoksalnie
jednak proba odebrania zotnierzom ludzkich cech przydaje ich
czlowieczenstwu wagi, bowiem w ten sposéb posrednio zostaje
powiedziane: nie jesteSmy w stanie skonstruowac takiego szko-
lenia, treningu ani takiej broni, ktéra wyeliminowataby z Zotnie-
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rzy ludzki pierwiastek. Dlatego musimy skoncentrowa¢ si¢ na
nich samych.

Przynajmniej w potocznym rozumieniu, nauki ekonomicz-
ne majg za sobg dluga histori¢ idealizacji, pozbawiania ludz-
kich przymiotéw, stowem — powolnego osadzania cztowieka
w swoistej prézni. Na przestrzeni stuleci wptywowi myslicie-
le, od Pascala, przez Adama Smitha, do Oskara Morgensterna,
Johna von Neumanna i Kennetha Arrowa, uksztaltowali wizje
homo oeconomicusa — czlowieka racjonalnego, kierowanego zasa-
da maksymalizacji uzytecznosci, funkcjonujacego w doskonale
konkurencyjnym, dazacym do réwnowagi swiecie. Coraz glo-
$niej mowi sie o watpliwosciach zwigzanych z przywotanymi
zalozeniami, ktére zdominowaty ekonomie XIX i XX w. (Klim-
czak 2015: 70), a ich pokliosie wyraznie jest widoczne w wykta-
danych na uczelniach wyzszych przedmiotach ekonomicznych
oraz finansowych. Ekonomia gtéwnego nurtu wykorzystywata
postulat racjonalnosci do analizy sytuacji, w ktdrej cztowiek do-
konujacy wyboru dysponowat precyzyjnie okreslonym celem,
pelna informacjaq oraz kompletna wiedza co do natury stawia-
nego przed nim problemu (Klimczak 2015: 70). W konsekwencji
postulat ten osiagnat wrecz wymiar , hiperracjonalnosci”, cechu-
jacej cala rzeczywisto$¢ cztowieka (Klimczak 2015: 70). Mozna
powiedzie¢, ze wspolczesna ekonomia to wciaz bardziej ekono-
mika, bedaca ,nauka o racjonalnej dziatalnosci w gospodarce”,
w ktorej owa racjonalnos¢ zyskata charakter ontologiczny (Mu-
siat 2014: 21).

W niniejszym artykule ekonomia bedzie rozumiana na dwa
sposoby: jako ewoluujacy dyskurs naukowy i forma dziatalnosci
czlowieka, polegajacej na wytwarzaniu, dystrybucji oraz kon-
sumpcji dobr materialnych i niematerialnych, zas finanse — jako
dziedzina wyposazona w roznego rodzaju techniki, metody, na-
rzedzia, subdyscyplina koncentrujaca si¢ na procesach decyzyj-
nych, zwigzanych z gromadzeniem, wydatkowaniem i przepty-
wem zasobow pienieznych przez rézne podmioty (Sierpinska,
2015:9). Humanistyke natomiast definiuje jako szeroko rozumia-
ny opis dzialalnosci cztowieka, funkcjonujacego w ztozonym sys-
temie spoleczno-kulturowym (Iwasiow 2015: 96), ktorym postu-
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guja sie takie dziedziny jak: etnologia, filozofia, historia, historia
sztuki i nauki o sztuce, jezykoznawstwo oraz kulturoznawstwo
(Rozporzadzenie 2011). Czy tak okreslona humanistyka moze
wniesc istotny wkiad do wiedzy ekonomicznej i finansowej oraz
czy ewentualna ich wspdlna droga powinna zosta¢ wyznaczona
przez wzajemne uzupelnianie sig¢, czy tez tworzenie wspdlnych
teorii o charakterze pomostowym? (Bobryk 2014)

Czym jest wartos¢?

Z pozoru wydaje sig, ze réznice miedzy naukami humani-
stycznymi a ekonomicznymi mieszcza sie w ich wiasciwosciach
konstytutywnych: jezyku, przedmiocie i celu badan oraz re-
prezentowanych ,rzeczywistosciach”. Mozna powiedzie¢, ze
lapidarny, wrecz abstrakcyjny jezyk cyfr i tabel wydaje sie nie
przystawa¢ do humanistycznych, niekiedy bujnych, opiséow
otaczajacego nas swiata. Co wiecej, reprezentowane przez oma-
wiane nauki fragmenty rzeczywistosci zdaja sie wspdlistnie¢
jedynie na zasadzie oksymoronu, wszak , literatura rzekomo re-
prezentuje czyste wartosci ducha, ekonomia — réwniez rzekomo
—nieczyste zyski” (Czapliniski 2013: 8).

Jesli poddamy refleksji przedmiot badan obu nauk, mozemy
jednak dostrzec, ze stworzenie pewnej wspdlnoty komunikacyj-
nej staje sie wlasciwie nieodzowne. Z oczywistych wzgledow,
w tym kontekscie przychodza na mys$l sztuka i zbudowany do-
kota niej przemyst, pozwalajacy na przeptyw miliardow euro.
Zalezno$¢ miedzy kultura w rozumieniu humanistycznym
a ekonomig oraz finansami jest w tym kontekscie do$¢ wyraz-
na (zob. The Global Art Market, 2014). Dziela sztuki, z jednej stro-
ny, stwarzaja inwestorom mozliwos¢ dywersyfikacji portfela,
z drugiej zas — poniewaz ze wzgledu na swoja warto$¢ sa mniej
wrazliwe na wahania rynkéw — moga stanowi¢ forme zabez-
pieczenia materialnego. W sztuke wiasciwie wpisany jest wiec
aspekt zwigzany z wydatkowaniem i przeplywem zasobdw pie-
nieznych (Golen 2013: b.s.). [Istotny w tym kontekscie jest jednak
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nie tylko aspekt inwestycyjny, wazny dla finansow, lecz takze
fundamentalny dla nich problem , wartosci”. W zwiazku z roz-
wojem rynku sztuki powstaje bowiem szereg pytan dotyczacych
szacowania wartosci symbolicznych na ogélnodostepnym rynku
produktow bankowych i nadawania wytworom kultury warto-
Sci finansowych. W skali $wiatowej mozna juz méwic¢ o powsta-
jacej branzy Art & Finance (Rynek sztuki 2013: 5), faczacej sztuke
z finansami, obejmujacej Swiadczone przez banki ustugi dorad-
cze, zabezpieczenia kredytowe w postaci dziet sztuki oraz ustugi
wspierajace inwestowanie w rynek sztuki (Rynek sztuki 2013: 20).

Rzecz jasna, mozna by na tym fragmencie rzeczywistosci po-
przesta¢ — oddajac pole badawcze jednej z nauk lub pozwalajac
na angazowanie si¢ obydwu — i czerpac przyjemnos¢ z fascynu-
jacej dyskusji naukowej przedstawicieli dwdch dziedzin. Wspot-
czesnosc¢ zarysowuje jednak inng tendencje. Jeszcze w latach 90.
XX w. znany ekonomista, Paul Samuelson twierdzit, Ze cel istnie-
nia przedsiebiorstwa polega na przeksztatcaniu czynnikéw pro-
dukgji w jednolite i trwate dobro, ktére bedzie odpowiadad na
oczekiwania konsumentow (1995: 187). Jesli ktos po dzi$ dzien
twierdzi, ze przedsigbiorstwa kreuja lub chca kreowac trwate
dobra, bedace wynikiem czynnikéow produkcji, moze sie spo-
tka¢ z niezrozumieniem. Rosnacy udzial débr symbolicznych
w konsumpcji wptywa bowiem na relatywna dematerializacje
ekonomii (Krzysztofek 2012: 16). Wartos¢ produktéw wyznacza-
na jest nie tylko przez ich element materialny, lecz takze (nie-
kiedy wrecz przede wszystkim) przez element niematerialny.
Odwotanie si¢ w tym kontekscie jedynie do rynku sztuki bytoby
przesadnym zawezeniem tematu. Szeroko pojeta kultura (histo-
ria, tradycje, mitologia itd.) traktowana jest obecnie jako zasob,
z ktérego moga czerpac korzysci takie dziedziny, jak: turysty-
ka, rynek muzyczny i audiowizualny, architektura oraz wiele
innych (Krzysztofek 2012: 17). W tak okreslonej rzeczywisto$ci
zmuszeni sa funkcjonowa¢ badacze zajmujacy si¢ finansami
przedsigbiorstw, gospodarstw domowych i finansami publicz-
nymi oraz szeroko pojeta ekonomia.

Juz w tym miejscu mozna zarysowac koniecznos$¢ wspétpra-
cy przedstawicieli omawianych nauk. Waga tej problematyki jest
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wyznaczana w dwojaki sposob. Z jednej strony chodzi oczywi-
Scie o ciagle ewoluujacy swiat ludzkich wytwordéw, w ktérym
estetyzacja i dematerializacja przestrzeni i produktéw staly sie
dominujace, a w ktérym zaréwno ekonomisci, finansisci, jak i hu-
mani$ci musza sie odnalezé. Z drugiej — zazebianie sie tych nauk
w ramach pojecia wartosci, bedacego dla ekonomii ideg o cha-
rakterze metafizycznym, na ktorej opiera si¢ znakomita czesc jej
aparatu pojeciowego (por. Krzysztofek 2012: 16-17) prowokuje
do postawienia otwartego pytania o mozliwos¢ redefinicji jedne-
go z fundamentéw ekonomii oraz o to, w jakim stopniu przed-
stawiciele nauk humanistycznych mogliby ten proces wesprzec.

Czy czlowiek jest istota nieracjonalna?

Przedstawionej refleksji mozna zarzuci¢ pominiecie proble-
mu celu badawczego obu nauk. Jeszcze do niedawna w ekono-
mii i finansach dominowat paradygmat normatywny, z ktorego
wynikal ich aplikacyjny i predykcyjny charakter. Istota badan
byta odpowiedz na pytanie o to, jak powinien postepowac czto-
wiek, aby osiagnac zamierzone rezultaty finansowe, co w oczy-
wisty sposob klocito sie z deskryptywnym charakterem nauk
humanistycznych. Warto przy tej okazji zaznaczy¢, ze zardwno
humanisci, jak i ekonomisci koncentruja swojg uwage na wytwo-
rach ludzkiej kultury (Klimczak 2015: 66). Gtowny nurt ekonomii
stosuje jednak do analizy tych wytworow modele idealizacyjne
(homo oeconomicus, doskonale konkurencyjny rynek, efektywnosc¢
rynku kapitatowego), co w zalozeniu ma pomdc w zrozumieniu
ztozonosci systemu gospodarczego oraz decyzji ekonomicznych
(Klimczak 2015: 72).

Jesli za podstawe analizy przyjmiemy, jak do niedawna,
konstrukt homo oeconomicus, to gtowny aspekt badan ekono-
micznych skierowany zostanie na problem racjonalnosci. Ozna-
cza to zalozenie, ze czlowiek ma okreslone preferencje, posiada
zdolno$¢ identyfikacji swoich potrzeb, ich hierarchizacji oraz
zaspokajania ich w taki sposob, aby maksymalizowac satysfak-
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cje (Czerwonka, Gorlewski 2012: 22). W praktyce oznacza to, ze
inwestor podejmujac decyzje dziala w sposdb, ktory zapewni
mu maksymalizacje korzysci, a otrzymywane informacje za-
wsze interpretuje wlasciwie. Ponadto, sama informacja na ryn-
ku racjonalnych inwestoréow odbierana jest przez nich wszyst-
kich jednakowo, co oznacza, ze istniejq obiektywnie dobre i zte
informacje, ktore odpowiednio interpretowane sa w sposdb
pozytywny i negatywny (Czerwonka, Gorlewski 2012: 25).
Normatywne podejscie do analizy zachowan cztowieka zaowo-
cowalo wiec aksjomatyzacja jego zachowan, co umozliwiato
budowanie modeli ekonomicznych, w szczegoélnosci w nurcie
neoklasycznym (Giza 2014: 46). Ekonomii nalezy si¢ jednak od-
czarowanie jej bezdusznego obrazu. W latach 70. XX w. norma-
tywny porzadek finansow i ekonomii zostat bowiem powaznie
naruszony, co ukazalo koniecznos¢ wiaczenia do analiz opisu,
pozbawionego wartosci aplikacyjne;.

Nieco ponad 10 lat po tym, jak w latach 40. XX w. von Neu-
mann i Morgenstern stworzyli teorie oczekiwanej uzytecznosci,
oparta na szeregu aksjomatow, Herbert Simon zaproponowat
teorie¢ uzytecznosci ograniczonej (nazywanej rowniez teorig
ograniczonej racjonalnosci). Stwierdzil, ze osiagniecie pelnej ra-
cjonalnosci nie jest mozliwe, poniewaz cztowiek dysponuje je-
dynie ograniczonymi zdolnosciami przetwarzania informacji.
Dodatkowo jego analityczne mozliwosci hamuja takie czynniki,
jak: czas, brak informacji o wszystkich alternatywach oraz ich
wlasnosciach, a takze brak kompetencji do przeprowadzenia
wszelkich obliczen, niezbednych do podjeciach racjonalnej de-
cyzji. Cztowiek, zdaniem Simona, byt , skapcem poznawczym”,
a jego proces decyzyjny konczyt sie¢ w momencie odnalezienia
satysfakcjonujacej opcji wyboru, a nie opgji najlepszej sposrod
wszystkich mozliwych (Kotlarek 2016: 106-108). W tym samym
czasie, kiedy Simon otrzymat Nagrode Nobla (1978), nad teoria
prospektu pracowali Daniel Kahneman i Amos Tversky (1979).
Pomijajac bogactwo stworzonego przez nich paradygmatu,
w niniejszych rozwazaniach istotne sa ich dwa spostrzezenia. Po
pierwsze, czlowiek niejest racjonalny, a przynajmniej nie w takim
sensie, w jakim zakladali von Neumann i Morgenstern. Po dru-
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gie, na nasze decyzje wptywa kontekst, w jakim je podejmujemy.
Na podstawie badan empirycznych Kahneman i Tversky (1979)
udowodnili, ze jesli cztowiek znajduje si¢ w obszarze mozliwych
strat, to zachowuje sie w taki sposob, aby ich unikna¢, nawet jesli
oznacza to podjecie wigkszego ryzyka'. Innymi stowy, cztowiek
nie porusza sie w prozni, a istotny wptyw na jego dziatanie ma
kontekst sytuacji, w jakiej si¢ znajduje. Teoria prospektu zapo-
czatkowala w finansach i ekonomii nurt, nazywany ekonomia
behawioralna i finansami behawioralnymi, ktdre rzucily wyzwa-
nie utartym zatozeniom ekonomii neoklasycznej. Nalezy zazna-
czy¢, ze analizy wskazanych badaczy, przynajmniej w pewnej
czesci, sa zbiezne z zatozeniami tzw. szkoly austriackiej, ktorej
przedstawiciele odrzucili obiektywizm na rzecz subiektywizmu
poznawczego (Huerta de Soto 2016: 3) Jeden z przedstawicieli
tego nurtu, Friedrich von Hayek, twierdzil, Ze podejmowanie
decyzji jest zwigzane z mozliwosciami ludzkiego umystu w tym
sensie, ze zostal on uksztaltowany w procesie kulturowej ewo-
lucji (poprzez interakcje, wystepujace w kontekscie spotecznym
oraz instytucjonalnym). Z jednej strony umyst stanowi dla czto-
wieka poznawcze ograniczenie, z drugiej — otwiera przed nim
mozliwosci adaptacyjne (Hayek 1952) .

Za sprawg szkoty austriackiej, nowej ekonomii instytucjo-
nalnej, ale przede wszystkim finanséw behawioralnych, czes¢
ekonomistow podwaza znaczenia, nadane cztowiekowi i gospo-
darce przez ekonomie neoklasyczna (por. Klimczak 2015: 76).
Czy w zwiazku z tym mozna stwierdzi¢, ze rezygnuja oni z za-
lozenia racjonalnosci natury ludzkiej i ostatecznie rozstaja sie
z jego ontologicznym ciezarem? Udzielenie w tym przypadku
odpowiedzi twierdzacej bytoby jednak przeklamaniem rzeczy-
wistosci. Wydaje sie raczej, ze naukowcy pozwolili cztowieko-
wi wyjs¢ z prozni i realizowac jego racjonalnos¢ w okreslonym
kontekscie kulturowym, spolecznym i sytuacyjnym, przyznajac
tym samym, Ze ma ona charakter ograniczony. To stwierdzenie
nie jest, oczywiscie, dla nauki zadnym novum. Na przetomie lat

! Ekonomia neoklasyczna zaktada, Ze cztowiek co do zasady charaktery-
zuje sie awersja do ryzyka.
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60 i 70. XX w. G. Hofstad przeprowadzit badania na pracowni-
kach IBM, na podstawie ktorych zaproponowat wskaznik unika-
nia niepewnosci (Uncertainty Avoidance Index — UAI) i wykazat,
ze kraje Ameryki Lacinskiej, Europy, kraje srédziemnomorskie,
Korea Pétnocna i Japonia cechuje silne unikanie niepewnosci,
natomiast wiekszos$¢ krajéw azjatyckich (poza tymi, ktore zo-
staly wymienione), afrykanskich, anglosaskich i nordyckich ce-
chuje niska skfonnos¢ do unikania ryzyka (Hajduga 2013: 49-50;
Majewska-Bielecka 2012: 96-98). W podobnym czasie (lata 70.
XX w.) Richard Lynn przeprowadzil badania na temat poziomu
niepokoju spotecznego w réznych krajach, z ktérych wynika-
o, ze np. Japoniczycy oraz Francuzi odczuwaja wysoki niepo-
kdj spoteczny, w przeciwienstwie do Irlandczykéw i Anglikow
(Majewska-Bielecka 2012: 98). W 2005 r. badania nad wystepo-
waniem awersji do ryzyka w réznych kulturach przeprowadzili
J. X. Fan i]. J. Xiao, wykazujac istnienie w tym zakresie znacza-
cych réznic miedzy przedstawicielami regionow kulturowych.
Mieszkancy krajow azjatyckich wykazywali sie¢ wigksza toleran-
cja wobec ryzyka finansowego oraz mniejsza awersja do strat niz
mieszkanicy Stanow Zjednoczonych oraz krajow europejskich
(zob. Fan, Xiao 2005). Takie roznice ttumaczy¢ moze zapropono-
wana przez E. U. Weber i C. K. Hsee hipoteza, méwiaca o tym, ze
kraje kolektywistyczne (czyli np. wiekszo$¢ krajow azjatyckich)
cechuje usankcjonowany kulturowo ,parasol ochronny” w po-
staci wsparcia rodziny i przyjaciéol w sytuacji doswiadczania
probleméw finansowych (Majewska-Bielecka 2012: 100). Z ba-
dan T. Hens, M. O. Rieger wynika, ze przedstawiciele krajow
o nastawieniu indywidualistycznym wykazujg sie wyzszym
poziomem awersji do straty, co wynika¢ moze z tego, ze realne
wsparcie w trudnosciach finansowych nie jest tam tak oczywiste
(Majewska-Bielecka 2012: 100).

Okazuje si¢ wiec, ze jedno z najwazniejszych poje¢ ekonomii
i finansow, jakim jest ryzyko, ma nie tylko wyrazny aspekt kultu-
rowy, ale wlasciwie definiowane jest przez kulture. Oznacza to,
ze aby zrozumie¢, co oznacza niepewnos¢, musimy zrozumied,
co oznacza sytuacja znana, a do tego kontekst kulturowy wyda-
je sie niezbedny. O ile problem ten rozmywa si¢ w przypadku
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globalnych rynkéow kapitatowych, o tyle wydaje sie bardzo wy-
razny w przypadku zarzadzania przedsigbiorstwami, zaréwno
w skali lokalnej, jak i miedzynarodowe;j.

Zakonczenie

Zalezno$ci miedzy humanistyka a ekonomig i finansami
(przez co rozumiem nie tylko zainteresowanie humanistycznym
przedmiotem badan, lecz takze konieczno$¢ zaangazowania hu-
manistéw do wspotuczestniczenia w procesie badawczym i wyja-
$nianiu zjawisk ekonomicznych i finansowych) przejawiaja si¢ na
trzy sposoby. Po pierwsze, wielu przedstawicieli ekonomii zwraca
coraz wigksza uwage na czlowieka sensu stricto, a nie na stuzacy
uproszczeniom konstrukt. W tym sensie ekonomia i finanse zbliza-
ja sie do nauk humanistycznych. Po drugie, coraz wazniejsza role
w refleksji ekonomicznej i finansowej odgrywa kontekst sytuacyjny
i spofeczno-kulturowy. Nauki humanistyczne, cho¢ pozbawione
praktycznego znaczenia, moga okazac si¢ pomocne w udzielaniu
odpowiedzi na pytania, ,jak” oraz ,,dlaczego”, dostarczajac wiedzy
o rzeczywistosci, ktdra jest efektem ludzkiego dzialania i w ktdrej
cztowiek zmuszony jest si¢ poruszac (Gorski 2016: 6, co, w kontek-
Scie czysto finansowym i ekonomicznym, ma niebagatelny wptyw
najego proces decyzyjny. Po trzecie, widoczne w rzeczywistosci za-
zebianie si¢ pél badawczych wymaga od humanistow i finansistow
stworzenia wspolnej plaszczyzny komunikacyjnej. Humanistyki
— dzieki jej deskryptywnemu charakterowi — nie mozna juz chyba
pojmowac jedynie jako nauki chroniacej dziedzictwo kulturowe,
dbajacej o depozyt tradycji. Jest ona réwniez ,zrodlem samowie-
dzy, poznania samego czfowieka” (Sarnowska-Temeriusz 2009: 68).

Cho¢ doswiadczenie pokazuje, ze wynalazki wojska predzej
czy pozniej przedostaja si¢ do cywilnej rzeczywistosci i, by¢é moze,
kiedy$ zostaniemy pozbawieni snu, funkcjonujac w wielogodzin-
nych , trybach czuwania” (Crary 2015: 9-11), to wydaje sig, ze rze-
czywisto$¢ nauki ekonomicznej, przynajmniej w pewnym stop-
niu, obrata odwrotny, bardziej humanistyczny kierunek.
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